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ПОЯСНИТЕЛЬНАЯ ЗАПИСКА

Согласно учебного плана курс «Международная экономика» является дисциплиной специализации при подготовке студентов по специальности: «Профессиональное обучение (экономика и управление)» и изучается в 7 семестре (дневное отделение) и в 6-7 семестре (заочное отделение).

Международная экономика изучается в заключительных темах курса макроэкономики, и в то же время является самостоятельной наукой, которая строится на знаниях, полученных студентами при изучении основ рыночной экономики. Представленный курс является частью теории рыночной экономики, изучающей закономерности взаимодействия хозяйственных агентов разных стран в области обмена товарами, услугами, движения факторов производства, формирование валютных курсов и международной экономической политики государств. Модельный аппарат соответствует категориям микро- и макроэкономики. Тем не менее, многие законы и положения международной экономики являются дискуссионными, что отражает молодой возраст науки и быстрый темп мирохозяйственных преобразований.

В основе мирохозяйственных связей лежит международное разделение труда, которое увеличивает мобильность не только товарного рынка, но и рынков услуг, информации, капиталов, расширяясь вширь и в глубь. 

На основе международного разделения труда возникают другие формы международных экономических отношений: внешняя торговля товарами и услугами, международные валютные и кредитные отношения, движение ссудного и предпринимательского капитала за рубеж, развитие транснациональный компаний, образование межрегиональных корпораций и др.

Поэтому основной целью изучения курса является освоение основных категорий и закономерностей международной экономки. В ходе изучения курса студенты приобретают компетенции в области самостоятельных навыков работы с дополнительным материалом, умение делать выводы, анализировать графические закономерности.

Изучение курса предполагает использование различных форм обучения (обсуждение проблемных вопросов, решение задач, анализ статистических данных, тестирование, составление логико-опорных схем) и видов занятий (лекции, семинарские занятия, коллоквиумы). Итоговой формой изучения курса является экзамен, складывающийся из обязательного выполнения заданий, предусмотренных программой.

ТЕМАТИЧЕСКИЙ   ПЛАН

	№ п/п
	Тема
	Труд.-ть
	в том числе ауд.
	СРС

	
	
	
	Всего
	Лек.
	Сем.
	

	
	
	д/о
	з/о
	д/о
	з/о
	д/о
	з/о
	д/о
	з/о
	д/о
	з/о

	
	ВВЕДЕНИЕ
	
	
	
	
	

	1.
	Структура международной экономики.
	6
	8
	2
	-
	-
	-
	2
	-
	4
	8

	
	РАЗДЕЛ 1. МЕЖДУНАРОДНАЯ МИКРОЭКОНОМИКА
	
	
	
	
	

	2.
	Сущность международной торговли и её исходные понятия.
	8
	6
	4
	-
	2
	-
	2
	-
	4
	6

	3.
	Теории международной торговли
	24
	24
	12
	2
	6
	2
	6
	2
	12
	24

	3.1.
	Классические теории торговли.
	14
	16
	8
	4
	4
	2
	4
	2
	6
	12

	3.2.
	Альтернативные теории международной торговли.
	10
	12
	4
	-
	2
	-
	2
	-
	6
	12

	4.
	Выигрыш от внешней торговли и распределение доходов.
	10
	16
	4
	4
	2
	2
	2
	2
	6
	12

	5.
	Международная торговая политика.
	24
	28
	12
	4
	6
	2
	6
	2
	12
	24

	5.1.
	Тарифные методы регулирования.
	10
	14
	4
	2
	2
	2
	2
	-
	6
	12

	5.2.
	Нетарифные методы регулирования международной торговли.
	14
	14
	8
	2
	4
	-
	4
	2
	6
	12

	6.
	Международное движение факторов производства
	20
	22
	8
	2
	2
	2
	6
	-
	12
	20

	6.1.
	Мобильность факторов производства.
	4
	7
	2
	2
	2
	2
	-
	-
	2
	5

	6.2.
	Международное перемещение капитала.
	6
	5
	2
	-
	-
	-
	2
	-
	4
	5

	6.3.
	Миграция рабочей силы
	6
	5
	2
	-
	-
	-
	2
	-
	4
	5

	6.4.
	Международное перемещение технологий.
	6
	5
	2
	-
	-
	-
	2
	-
	2
	5

	
	РАЗДЕЛ 2. МЕЖДУНАРОДНАЯ МАКРОЭКОНОМИКА.
	
	
	
	
	

	7.
	Платежный баланс.
	24
	24
	12
	4
	8
	4
	4
	-
	12
	20

	7.1.
	Структура платежного баланса.
	6
	8
	2
	2
	-
	2
	2
	-
	4
	6

	7.2.
	Теории платежного баланса.
	8
	6
	4
	-
	4
	-
	-
	-
	4
	6

	7.3.
	Средства регулирования платежного баланса.
	10
	10
	6
	2
	4
	2
	2
	-
	4
	8

	8.
	Международная валютно-финансовая система.
	14
	12
	8
	2
	4
	2
	4
	-
	6
	10

	9.
	Макроэкономическое равновесие в открытой экономике.
	12
	14
	6
	2
	4
	-
	2
	2
	6
	12

	
	Итого:
	130
	130
	68
	16
	34
	10
	34
	6
	62
	114


СОДЕРЖАНИЕ ЛЕКЦИОННОГО КУРСА

ВВЕДЕНИЕ.

Тема 1. Структура международной экономики.

Строение мирового рынка. Международное движение товаров. Глобализация экономики. Равновесие на мировом рынке. Становление международной экономики. Строение международной экономики. 

РАЗДЕЛ 1. МЕЖДУНАРОДНАЯ МИКРОЭКОНОМИКА.

Тема 2. Сущность международной торговли и её исходные понятия. 

Закономерности развития международной торговли. Понятие международной торговли. Количественные и качественные показатели торговли. Общие показатели эффективности.

Основные тенденции современного этапа развития международной торговли. Динамика, структура и направления мировой торговли.

Формы международной торговли: совершенная и несовершенная.

Тема 3. Теории международной торговли.

3.1. Классические теории торговли.

Классические теории международной торговли. Меркантилистская теория. Теория сравнительного преимущества: теория абсолютных и сравнительных преимуществ. Торговля в условиях возрастающих издержек замещения. Неоклассические теории внешней торговли: Теория соотношения факторов производства Хекшера - Олина. Парадокс Леонтьева. 

3.2. Альтернативные теории международной торговли.

Теория жизненного цикла продукта. 

Закон Энгеля и гипотеза Линдера.

Теория эффекта масштаба. 

Теория внутриотраслевой торговли.

Теория конкурентных преимуществ М.Портера.

Тема 4. Спрос и предложение на товары и услуги в международной торговле.

Взаимодействие спроса и предложения в международной торговле. 

Выигрыш от внешней торговли. Определение мировой цены и объемов торговли. Интересы потребителей. Интересы производителей. Чистый выигрыш страны от международной торговли. Распределение выигрыша от торговли между странами. Условия торговли. 

Международная торговля и распределение доходов. Изменение спроса на факторы производства и доходов в краткосрочном периоде. Изменение доходов и спроса на факторы производства в долгосрочном периоде.

Теория Т. Рыбчинского.

Тема 5. Международная торговая политика.

5.1. Тарифные методы регулирования.

Свобода торговли и протекционизм.

Таможенные тарифы и пошлины. Сущность таможенного тарифа. Классификация таможенных пошлин. Эффективная таможенная защита.

Экономический эффект от введения экспортного и импортного тарифа.

5.2. Нетарифные методы регулирования международной торговли.

Сущность и классификация ограничений.

Количественные ограничения. Квотирование. Лицензирование. «Добровольное» ограничение экспорта.

Административные барьеры. Финансовые средства торговой политики.

Тема 6. Международное движение факторов производства.

6.1.Мобильность факторов производства.

6.2. Международное перемещение капитала.

Экономические последствия движения капитала. Прямые зарубежные инвестиции. Портфельные зарубежные инвестиции. Международное заимствование и кредитование. ТНК.

6.3. Миграция рабочей силы. 

Теории международной трудовой миграции. Масштабы и направления миграции рабочей силы. Государственное регулирование миграции.

6.4. Международная передача технологии. 

Теории влияния технического прогресса на международную торговлю. 

РАЗДЕЛ 2. МЕЖДУНАРОДНАЯ МИКРОЭКОНОМИКА.

Тема 7. Платежный баланс.

7.1. Структура платежного баланса.

Сущность платежного баланса. Основные статьи платежного баланса. Счет текущих операций. Счет операций с капиталом и финансовых операций.

7.2. Теории платежного баланса.

Теории неоклассический школы. Схема Д.Хьюма.

Кейнсианская и монетаристская теории платежного баланса.

Портфельный подход.

7.3. Средства регулирования платежного баланса.

Диспропорции в платежном балансе: ценовые и структурные диспропорции, изменение уровня дохода, автономное передвижение капитала.

Регулирование платежного баланса. Финансовая политика. Бюджетно-налоговая и денежно-кредитная политика.

Валютный курс как средство регулирование платежного баланса. Свободный и фиксированный курс.
Тема 8. Международная валютно-финансовая система.

Этапы развития мировой валютной системы. Формирование концептуальных основ новой валютной системы
Валютный курс: сущность и виды. Мировой валютный рынок.

Тема 9. Макроэкономическая политика в открытой экономике.

Сущность макроэкономической политики.

Основные направления макроэкономической политики.

Диаграмма Т.Свонна.

ОСНОВНАЯ ЛИТЕРАТУРА:

1. Авдокушин Е. Ф. Международные экономические отношения. – М. : ИВЦ, Маркетинг, 1996.

2. Киреев А. П. Международная экономика. В 2-х ч. – М.: Международные отношения, 2001. – 416с. 

3. Линдерт П. Х. Экономика мирохозяйственных связей. – М.: Прогресс - Универс, 1992.

4. Международные экономические отношения./под ред. проф. В.Е.Рыбалкина. – М.:ЮНИТИ-ДАНА,2004. – 605с.

5. Мировая экономика. / Под ред. А. С. Булатова. – М.: Юристъ, 1999. – 734 с.

6. Нухович Э. С. и др. Мировая экономика на рубеже XX – XXI веков. – М.: Финансовая академия, 1995.

7. Международная экономика: конспект лекций. СПб.: Изд-во Михайлова В.А., 2000. – 64с.

8. Толкачев С. А. Международная экономика: теория и практика. – М.: Компания Спутник +, 2000. – 178с. 

ДОПОЛНИТЕЛНАЯ ЛИТЕРАТУРА:

1. Андрианов В. Д. Новые индустриальные страны. – М.: Наука, 1990.

2. Буглай В. Б., Ливенцев Н. П. Международные экономические отношения. М.: Финансы и кредит, 1996.

3. Гоголева Т.Н. Мировая экономика. Тенденции теоретического анализа. – Воронеж: Изд-во ВГУ,2003. – 165с.

4. Зубарев Н., Клышков И. Механизм экономического роста ТНК. – М.: Мысль, 1990.

5. Иностранные инвестиции в России. – М.: Международные отношения, 1996.

6. История европейской интеграции. – М.: Наука, 1996.

7. Леусский А. Экономика зон свободного предпринимательства. – СПб: Наука, 1991.

8. Международные валютно-кредитные финансовые отношения. – Под ред. Красавиной Л. Н. – М.: Финансы и статистика, 1994.

9. Носкова И. Я., Максимова Н. И. Международные экономические отношения. – М.: ЮНИТИ, 1995.

10. Основы внешнеэкономических знаний. / Под ред. Фоминского И. П. – М.: Международные отношения, 1994.

11. Погорлецкий А.И. экономика зарубежных стран. – СПб.: Изд-во Михайлова В.А.,2000. – 492с.

12. Пебро М. Международные экономические валютно-финансовые отношения. – М.: Прогресс – Универс, 1994.

13. Сакс Дж. Рыночная экономика в России. – М.: Экономика, 1994.

14. Семенов К. А. Государственное регулирование внешнеэкономических связей России. – М.: Гуманитарные знания, 1995.

15. Теор Т.Р. Мировая экономика. – СПб.:Питер,2002. – 192с.

16. Экономика внешних связей России. / Под ред. Булатова А. С. – М.: Век, 1995.

ПЛАНЫ СЕМИНАРСКИХ ЗАНЯТИЙ.

Тема № 1. Структура международной экономики.

1. Международное разделение труда и его виды.

2. Международное разделение труда других факторов производства.

3. Мировой рынок и международное движение товаров.

4. Строение международной экономики.

Задание № 1.: Составление логико-опорной схемы по вариантам

Рефераты:

Взаимоотношения между странами и группами стран в условиях глобализации.

Литература:

1. Богомолов О. Т. Экономическая глобализация / О. Т. Богомолов //Проблемы прогнозирования. – 2003. - № 4. - С. 22-33.

2. Болотин Б. Мировая экономика за 100 лет / Б. Болотин // МЭ и МО. – 2001. - № 9. – С. 90-114.

3. Кочетов Э. Геоэкономический атлас мира / Э. Кочетов // Общество и экономика. – 1999. - № 7-8. – С. 173-193.

4. Тенденции и перспективы международного развития: 1950-2015. – М. : ИНФРА, 1999. – 302 с. 

5. Шишков Ю. В. Международное разделение производственного процесса меняет облик мировой экономики / Ю. В. Шишков // Мировая экономика и международные отношения. 2004. - № 10. – С. 15-25.

Тема № 2. Сущность международной торговли и её исходные понятия.

1. Особенности современной международной торговли.

2. Изменение товарной структуры международной торговли в конце XX – начале XI века.

3. Глобальная структура мировой торговли.

4. Внешняя торговля России.

Задание № 2.: Написание эссе: «Роль России в международной торговли: перспективы развития».

Рефераты

1. Структура и динамика российской внешней торговли.

2. Проблемы государственного регулирования внешней торговли в рыночной экономике.

3. Проблемы вступления России во ВТО.

Литература:

1. Глазьев С. Россия и ВТО: Преимущества и потери / С. Глазьев // Наш современник. – 2005. - № 2. – С. 196-207.

2. Кузнецова И. П. ВТО: история, основы функционирования, проблемы / ЭКО. – 2005. - № 5. – С. 2-18.

3. Ливенцев Н. Н. Региональные аспекты присоединения России к ВТО / Н. Н.Лтвинцев // Мировая экономика и международные отношения. – 2002. - № 5 - С. 49-58.

4. Ноздрева Р. Б. Стратегические альянсы в международном бизнесе / Р. Б. Ноздрева // Менеджмент в России и за рубежом. – 2003. - № 2. – С. 5-9.

5. Оболенский В. Внешняя торговля России: темпы сверхвысокие, товарное накопление прежнее / В. Оболенский // Мировая экономика и международные отношения. – 2006. - № 1. – С. 76-87.

6. Поляков В. Сырьевая ориентация российского экспорта / В. Поляков // Мировая экономика и международные отношения. – 2006. - № 1. – С. 88-95.

7. Фатхутдинов И. Россия и мировое сообщество: конкурентоспособность и качество жизни / И. Фатхудинов // Стандарты и качество. – 2003. - № 5. - С. 70-73.

8. Чиркин А. Предстоящее вступление России в ВТО и потенциальные экономические риски / А.Чиркин // Вопросы экономики. – 2005.- № 5. – С. 132-139.

Тема № 3. Классические теории международной торговли.

1. Теория абсолютных преимуществ

2. Теория сравнительных преимуществ

3. Концепция Хекшера-Олина и парадокс Леонтьева.

Задание № 3.:решение задач относительно в рамках теорий абсолютного и относительного преимущества

Тема № 4. Влияние экономической теории на развитие международной торговли.

1. Теория факторов производства.

2. Теория жизненного цикла.

3. Эффект масштаба.

4. Теория конкурентных преимуществ.

Задание № 4.: Работа со статьями: найти примеры подтверждающие закономерности альтернативных теорий тороговли.

Рефераты:

1. Формирование кластеров в России

Литература:

1. Афанасьев М., Мясникова Л. Мировая конкуренция и кластеризация экономики / М. Афанасьев, Л. Мясникова // Вопросы экономики. – 2005. -№ 4. – С. 75-86.

Тема № 5. Перераспределение доходов в международной торговле.

2. Условия торговли.

3. Теория Т. Рыбчинского.

Задание № 5.: решение задач по определению распределения торгового выигрыша.

Тема № 6. Тарифные методы регулирования международной торговли.

1. Режим торговой политики.

2. Классификация тарифов.

3. Экономический эффект от введения тарифа.

Задание № 6.: решение задач по определению экономического эффекта от введения тарифа.

Литература:

1. Дробот Г. А. Международный торговый режим: стимулы и вызовы / Г. А. Дробот // Социально-гуманитарные знания. – 2004. - № 3. – С. 262-278.

2. Мухамедьянова А. Ф. Современная практика государственного внешнеторгового регулирования в зарубежных странах / А. Ф. Мухамедьянова // Проблемы экономики. – 2005. - № 4. С. 245-248.

3. Шпигель Б. И. Особенности импортного регулирования в России / Б. И. Шпигель // Финансовый менеджмент. – 2004. - № 6. – С. 128-135.

Тема № 7. Нетарифные барьеры.

1. Понятие ограничения в торговле.

2. Количественные методы ограничений.

3. Административные барьеры.

4. Финансовые средства торговой политики.

Коллоквиум № 1. по темам № 1-7.

Тема № 8. Миграция факторов производства.

1. Причины миграции капитала и ее основные формы.

2. Современные особенности миграции капитала.

3.  Проблема вывоза капитала из России.

4. Причины международной миграции рабочей силы.

5. Волны международной миграции и ее основные особенности.

6. Современные центры притяжения рабочей силы.

Задание № 7.: контрольная письменная работа по теме.

Рефераты

1. Иностранные инвестиции в России.

2. Проблема «утечки мозгов» из России

 Литература:

1. Булатов А. Россия в мировом инвестиционном процессе / А. Булатов // Вопросы экономики. – 2004. - № 1. – С. 74-84.

2. Оболенский В. П. Технологическое соперничество на мировом  рынке / В. П. Оболенский // Мировая экономика и международные отношения. – 2003. - № 7. - С. 3-12.

3. Олейнов А. Валютная структура международынх экономических отношений в начале XXI века / А. Олейнов // Вопросы экономики. – 2005. - № 4. – С. 43-57.

4. Романова З. И.Иностранные инвестиции – неоднозначные оценки 
 З. И. Романава // Латинская Америка. – 2005. - № 2. – С. 4-18.

5. Седов С. Международное движение капитала: глобальное воздействие региональных кризисов / С. Седов // Общество и экономика. – 2003. - № 2. - С. 63-76.

6. Цапенко И. Роль иммиграции в экономике развитых стран / И. Цапенко // Мировая экономика и международные отношения. – 2004. - № 5. – С. 27-39.

Тема № 9. Платежный баланс.

1. Теория платежного баланса.

2. Счет текущих операций.

3. Счет операций с капиталом и финансовых операций.

4. Финансирование платежного баланса.

Задание № 8.: Анализ платежного баланса за последние 5 лет

Литература:

1. Любимцев К. Бюджетный дефицит как фактор экономической политики / К. Любимцев // Экономист. – 2002. - № 7. - С. 55-62.

2. Моисеев С. Взлет и падение монетаризма / С. Моисеев // Вопросы экономики. – 2002. - № 9. - С. 94-104.

Тема №10 Средства регулирования платежного баланса

1. Причины диспропорций в платежном балансе.

2. Ограничительная политика регулирования платежного баланса

3. Расширительная политика регулирования платежного  баланса.

4. Варианты свободного плавания валютного курса.

5. Варианты фиксированного валютного курса.

Задание № 9.: решение задач

Литература:

1. Алексашенко С., Клепач А., Осипова О., Пухов С. Валютный курс и экономический рост / С. Алексашенко, А. Клепач, С. Пухов // Вопросы экономики. – 2001. - № 1. - С. 8-14.

2. Бочарова Н. Моделирование оптимального валютного курса / Н. Бочарова // Вопросы экономики. – 2002. - № 8. - С. 66-80.

3. Бурлачков В. Современные проблемы теории валютного курса / В. Бурлачков // Вопросы экономики. – 2002 - № 3. - С. 17-30.

4. Доронин И. Г. Мировые фондовые рынки: закономерности развития и современное состояние / И. Г. Доронин // Деньги и кредит. – 2002. - № 8. - С. 49-57., № 9. - С. 58-64.

5. Илларионов А. Реальный валютный курс и экономический рост / А. Илларионов // Вопросы экономики. – 2002. - № 2. - С. 19-48.

6. Щербаков С. П. К вопросу о валютной и курсовой политике / С. П. Щербаков // Деньги и кредит. – 2002. - № 10. - С. 11-16.

Тема № 11. Транснациональные корпорации в открытой экономике.

1. Причины возникновения и виды транснациональных корпораций.

2. Стратегия и тактика ТНК.

3. Роль ТНК в мировой экономике.

4. Теории транснационализации.

5. «Кодекс» поведения ТНК.

Задание № 10.: составление логико-опорной схемы

Коллоквиум № 2. по теме № 8-11.

Рефераты:

1. Перспективы развития российских международных компаний.

2. Деятельность зарубежных ТНК на территории России.

Литература:

1. Ба Цзиньсинь Формирование ТНК в Китае / Ц. Ба //Проблемы Дальнего Востока. – 2005. - № 5. – С. 97-103.

2. Вафина Н. К анализу тенденций развития международного регулирования процессов транснационализации производства / Н. Вафина // Российский экономический журнал. – 2003. - № 4. - С. 94-96.

3. Губайдуллина Ф. С. Прямые иностранные инвестиции, деятельность ТНК и глобализация / Ф. Губайдуллина // Мировая экономика и международные отношения. – 2003. - № 2. - С. 42-47.

4. Савчук С. К анализу нового этапа корпоративных слияний и поглощений в мировой экономике / С. Савчук // Российский экономический журнал. – 2002. - № 11/12. - С. 85-87.

5. Чибриков Г. ЮНКТАД о размещении международного производства и развития связей ТНК с национальными компаниями принимающих стран / Г. Чибриков // Российский экономический журнал. – 2002. - № 5/6. - С. 80-84.

Тема № 12. Международная валютно-финансовая система.
1. Система золотого стандарта

2. Бреттон-Вудская система.

3. Ямайская система

4. Современная система.

5. Системообразующая роль МВФ.

6. Международные валютно-финансовые кризисы.

Задание № 11.: составление логико-опорной схемы

Рефераты:

1. Деятельность МВФ.

Литература:

1. Басов А. И. Роль золота и других драгоценных металлов в составе золотовалютных резервов / А. И. Басов // Финансы и кредит. – 2003. - № 3. - С. 19-24.

2. Борисов С. М. Трансформация мирового рынка золота / С. М. Борисов // Деньги и кредит. – 2003. - № 1. - С. 57-64.

3. Горин И. О. МВФ и мировой экономический кризис / И. О. Горин // Банковское дело. – 2002. - № 3. - С. 40-43.

4. Косов Н. Н. Международные валютно-кредитные отношения / Н. Н. Косов / Деньги и кредит. – 2005. - № 7. – С. 60-63.

5. Кузнецов В. С. Отношения России с МВФ / В. С. Кузнецов // Мировая экономика и международные отношения. – 2002. - № 7. - С. 46-52.

6. Манделл Р. Эволюция международной валютной системы / Р. Манделл // Проблемы теории и практики управления. – 2000. - № 1. – С. 44-48, № 2. – С. 17-22.

7. Овсепян М. Г. Процесс глобализации и основные тенденции развития финансового рынка / М. Г. Овсепян // Финансы. – 2002. - № 2. - С. 14-17.

8. Олейнов А. Валютная структура международных экономических отношений в начале XXI века / А.Олейнов // Вопросы экономики. – 2005. - № 4. – С. 43-57.

9. Результативность взаимодействия России с Всемирным банком и другими финансовыми организациями // Вопросы экономики. – 2002. - № 3. - С. 78-86.

10. Шмелев В. В. рынок евровалют – ключевое звено международной валютно-финансовой системы / В. В. Шмелев // Деньги и кредит – 2001. - № 3. - С. 65-73.

Тема №13. Макроэкономическая политика в открытой экономике.

1. Сущность макроэкономической политики.

2. Основные направления макроэкономической политики.

3. Диаграмма Т. Свонна.

4. Диаграмма Р. Манделла

Коллоквиум № 3. по теме № 12-13.

Литература

1. Меньшикова А. М. макроэкономическое регулирование в условиях глобализации / А. М. Меньшикова // США. Канада: Экономика .Политика. – 2005. - № 4. – С. 90-96.

2. Холопов А. В. Глобализация и макроэкономическое равновесие / А. В. Холопов // Мировая экономика и международные отношения. – 2005. - № 2. – С. 15-23.

Написание итогового теста

РЕКОМЕНДАЦИИ К САМОСТОЯТЕЛЬНОЙ РАБОТЕ СТУДЕНТОВ.

В рамках 1-ой темы студенты самостоятельно изучают следующие вопросы:

- совокупный спрос и совокупное предложение;

- современные экономические школы – поиск парадигмы.

В рамках 2-ой темы студенты изучают меркантилистскую теории международной торговли. 

В рамках 4-ой темы самостоятельно рассматривают место России в современной мировой торговле; товарную структуру внешней торговли России; проблемы взаимоотношений России и ВТО; политику таможенного регулирования импорта в России.

В рамках 5-ой изучают тему: «Международная передача технологий».

В рамках 6-ой рассматривают проблемы внешней задолженности (акцентируя внимание на проблемах России); мировые финансовые кризисы и их влияние на ситуацию в России. 

В рамках 8-ой рассматривают проблемы экономических взаимоотношений России с ведущими международными экономическими организациями.

В рамках 9-ой изучают деятельность иностранных ТНК по материалам периодических изданий.

В рамках 10-ой рассматривают эволюцию формы экономической интеграции современной России. 

Перечень тем для написания итогового теста

1. Международное разделение факторов производства.

2. Мировой рынок и международное движение товаров.

3. Сущность международной торговли.

4. Современные тенденции международной торговли.

5. Внешняя торговля России.

6. Меркантилистская теории. Теория абсолютных преимуществ.

7. Теория сравнительных преимуществ. Торговля в условиях возрастающих издержек замещения.

8. Теория международной торговли Хекшера - Олина. Парадокс Леонтьева. 

9. Теория жизненного цикла товара. Закон Энгеля и гипотеза Линдера. 

10. Теория эффекта масштаба. Теория внутриотраслевой торговли.

11. Теория конкурентных преимуществ М.Портера

12. Выигрыш от внешней торговли.

13. Международная торговля и распределение доходов. 

14. Свобода торговли и протекционизм.

15. Сущность таможенного тарифа.

16. Экономический эффект от введения импортного тарифа.

17. Экономический эффект от введения экспортной пошлины.

18. Квотирование и лицензирование.

19.  Добровольное ограничение экспорта.

20. Финансовые средства торговой политики.

21.  Экономические санкции.

22.  Административные барьеры.

23. «Плюсы» и «минусы» торговых ограничений.

24. Мобильность факторов производства

25. Формы международного движения капитала. 

26. Прямые зарубежные инвестиции. 

27. Портфельные зарубежные инвестиции. 

28. Экономические последствия международного движения капитала.

29. Теории транснационализации.

30.  ТНК.
31. Международное заимствование и кредитование.

32.  Миграция рабочей силы.

33. Механизмы международной передачи технологий.

34. Международное техническое содействие. 

35. Государственное регулирование передачи технологии. 

36. Сущность платежного баланса.

37. Счет текущих операций. 

38. Счет операций с капиталом и финансовых операций.

39. Финансирование платежного баланса.

40. Теории неоклассический школы. Схема Д.Хьюма.

41. Кейнсианская теория платежного баланса.

42.  Монетаристская теория.

43. Портфельный подход.

44. Диспропорции в платежном балансе. Причины появления и оценка.

45. Финансовая и бюджетно-налоговая политика. Средства торгово-политического и валютного контроля.

46. Валютный курс как средство регулирования платежного баланса. «Фиксированные» и «плавающие» валютные курсы.

47. Эволюция валютно-финансовой системы.

48. Системообразующая роль МВФ.

49. Международные валютно-финансовые кризисы.

50. Сущность макроэкономической политики.

51. Основные направления макроэкономической политики.

52. Диаграмма Т.Свонна.

53. Диаграмма Р. Манделла

Темы для написания контрольных работ для заочного отделения

1. Исследование вопросов внешней торговли в рамках меркантилистского направления.

2. Тенденции развития международной торговли.

3. Проблемы развития внешней торговли в России.

4. Экономисты классики и ситуациях абсолютного и сравнительного преимущества.

5. Факторное преимущество в условиях внешней торговли.

6. Межотраслевая и внутриотраслевая виды торговли, их характеристика.

7. Взаимосвязь внешней торговли и экономического роста. 

8. Международная торговля и распределение доходов.

9. Таможенный тариф как доход государства

10. Инструменты регулирования экспорта.

11. Инструменты регулирования импорта.

12. Методы регулирования торговли, запрещенных ВТО.

13. Особенности торговой политики России

14. Особенности торговой политики развивающихся стран.

15. Взаимосвязь международной торговли и движения факторов производства.

16. Транснационализация крупных компаний.

17. Формы международного движения капитала и тенденции их развития. 

18. Последствия миграции рабочей силы.

19. Влияние технического прогресса на международную торговлю.

20. Поддержание устойчивого равновесия платежного баланса.

21. Платежный баланс России.

22. Проблемы развития валютного рынка России

23. Макроэкономическая роль валютного курса.

24. Европейская валютная система.

25. Эволюция курса рубля в России

26. Системообразующая роль МВФ.

27. Выбор режима валютного курса как инструмент поддержания стабильности валютного рынка.

28. Проблемы вступления России в ВТО.

29. Место иностранных инвестиций в формировании национальной экономики.

30. Системообразующая роль ВТО.

ПЛАНЫ СЕМИНАРСКИХ ЗАНЯТИЙ ПО КУРСУ «МЕЖДУНАРОДНАЯ ЭКОНОМИКА»

Тема № 1. Структура международной экономики.

5. Международное разделение труда и его виды.

6. Международное разделение труда других факторов производства.

7. Мировой рынок и международное движение товаров.

8. Строение международной экономики.

Рефераты:

Взаимоотношения между странами и группами стран в условиях глобализации.

Литература:

6. Богомолов О. Т. Экономическая глобализация / О. Т. Богомолов //Проблемы прогнозирования. – 2003. - № 4. - С. 22-33.

7. Болотин Б. Мировая экономика за 100 лет / Б. Болотин // МЭ и МО. – 2001. - № 9. – С. 90-114.

8. Кочетов Э. Геоэкономический атлас мира / Э. Кочетов // Общество и экономика. – 1999. - № 7-8. – С. 173-193.

9. Тенденции и перспективы международного развития: 1950-2015. – М. : ИНФРА, 1999. – 302 с. 

10. Шишков Ю. В. Международное разделение производственного процесса меняет облик мировой экономики / Ю. В. Шишков // Мировая экономика и международные отношения. 2004. - № 10. – С. 15-25.

Тема № 2. Сущность международной торговли и её исходные понятия.

5. Особенности современной международной торговли.

6. Изменение товарной структуры международной торговли в конце XX – начале XI века.

7. Глобальная структура мировой торговли.

8. Внешняя торговля России.

Рефераты

4. Структура и динамика российской внешней торговли.

5. Проблемы государственного регулирования внешней торговли в рыночной экономике.

6. Проблемы вступления России во ВТО.

Литература:

9. Глазьев С. Россия и ВТО: Преимущества и потери / С. Глазьев // Наш современник. – 2005. - № 2. – С. 196-207.

10. Кузнецова И. П. ВТО: история, основы функционирования, проблемы / ЭКО. – 2005. - № 5. – С. 2-18.

11. Ливенцев Н. Н. Региональные аспекты присоединения России к ВТО / Н. Н.Лтвинцев // Мировая экономика и международные отношения. – 2002. - № 5 - С. 49-58.

12. Ноздрева Р. Б. Стратегические альянсы в международном бизнесе / Р. Б. Ноздрева // Менеджмент в России и за рубежом. – 2003. - № 2. – С. 5-9.

13. Оболенский В. Внешняя торговля России: темпы сверхвысокие, товарное накопление прежнее / В. Оболенский // Мировая экономика и международные отношения. – 2006. - № 1. – С. 76-87.

14. Поляков В. Сырьевая ориентация российского экспорта / В. Поляков // Мировая экономика и международные отношения. – 2006. - № 1. – С. 88-95.

15. Фатхутдинов И. Россия и мировое сообщество: конкурентоспособность и качество жизни / И. Фатхудинов // Стандарты и качество. – 2003. - № 5. - С. 70-73.

16. Чиркин А. Предстоящее вступление России в ВТО и потенциальные экономические риски / А.Чиркин // Вопросы экономики. – 2005.- № 5. – С. 132-139.

Тема № 3. Классические теории международной торговли.

4. Теория абсолютных преимуществ

5. Теория сравнительных преимуществ

6. Концепция Хекшера-Олина и парадокс Леонтьева.

Практическое задание: решение задач относительно в рамках теорий абсолютного и относительного преимущества

Тема № 4. Влияние экономической теории на развитие международной торговли.

1. Теория факторов производства.

2. Теория жизненного цикла.

3. Эффект масштаба.

4. Теория конкурентных преимуществ.

Рефераты:

2. Формирование кластеров в России

Литература:

2. Афанасьев М., Мясникова Л. Мировая конкуренция и кластеризация экономики / М. Афанасьев, Л. Мясникова // Вопросы экономики. – 2005. -№ 4. – С. 75-86.

Тема № 5. Перераспределение доходов в международной торговле.

4. Условия торговли.

5. Теория Т. Рыбчинского.

Практическое задание: решение задач по определению распределения торгового выигрыша.

Тема № 6. Тарифные методы регулирования международной торговли.

4. Режим торговой политики.

5. Классификация тарифов.

6. Экономический эффект от введения тарифа.

Практическое задание: решение задач по определению экономического эффекта от введения тарифа.

Литература:

4. Дробот Г. А. Международный торговый режим: стимулы и вызовы / Г. А. Дробот // Социально-гуманитарные знания. – 2004. - № 3. – С. 262-278.

5. Мухамедьянова А. Ф. Современная практика государственного внешнеторгового регулирования в зарубежных странах / А. Ф. Мухамедьянова // Проблемы экономики. – 2005. - № 4. С. 245-248.

6. Шпигель Б. И. Особенности импортного регулирования в России / Б. И. Шпигель // Финансовый менеджмент. – 2004. - № 6. – С. 128-135.

Тема № 7. Нетарифные барьеры.

5. Понятие ограничения в торговле.

6. Количественные методы ограничений.

7. Административные барьеры.

8. Финансовые средства торговой политики.

Тема № 8. Миграция факторов производства.

7. Причины миграции капитала и ее основные формы.

8. Современные особенности миграции капитала.

9.  Проблема вывоза капитала из России.

10. Причины международной миграции рабочей силы.

11. Волны международной миграции и ее основные особенности.

12. Современные центры притяжения рабочей силы.

Рефераты

3. Иностранные инвестиции в России.

4. Проблема «утечки мозгов» из России

 Литература:

7. Булатов А. Россия в мировом инвестиционном процессе / А. Булатов // Вопросы экономики. – 2004. - № 1. – С. 74-84.

8. Оболенский В. П. Технологическое соперничество на мировом  рынке / В. П. Оболенский // Мировая экономика и международные отношения. – 2003. - № 7. - С. 3-12.

9. Олейнов А. Валютная структура международынх экономических отношений в начале XXI века / А. Олейнов // Вопросы экономики. – 2005. - № 4. – С. 43-57.

10. Романова З. И.Иностранные инвестиции – неоднозначные оценки 
 З. И. Романава // Латинская Америка. – 2005. - № 2. – С. 4-18.

11. Седов С. Международное движение капитала: глобальное воздействие региональных кризисов / С. Седов // Общество и экономика. – 2003. - № 2. - С. 63-76.

12. Цапенко И. Роль иммиграции в экономике развитых стран / И. Цапенко // Мировая экономика и международные отношения. – 2004. - № 5. – С. 27-39.

Тема № 9. Платежный баланс.

5. Теория платежного баланса.

6. Счет текущих операций.

7. Счет операций с капиталом и финансовых операций.

8. Финансирование платежного баланса.

Литература:

3. Любимцев К. Бюджетный дефицит как фактор экономической политики / К. Любимцев // Экономист. – 2002. - № 7. - С. 55-62.

4. Моисеев С. Взлет и падение монетаризма / С. Моисеев // Вопросы экономики. – 2002. - № 9. - С. 94-104.

Тема №10 Средства регулирования платежного баланса

6. Причины диспропорций в платежном балансе.

7. Ограничительная политика регулирования платежного баланса

8. Расширительная политика регулирования платежного  баланса.

9. Варианты свободного плавания валютного курса.

10. Варианты фиксированного валютного курса.

Литература:

7. Алексашенко С., Клепач А., Осипова О., Пухов С. Валютный курс и экономический рост / С. Алексашенко, А. Клепач, С. Пухов // Вопросы экономики. – 2001. - № 1. - С. 8-14.

8. Бочарова Н. Моделирование оптимального валютного курса / Н. Бочарова // Вопросы экономики. – 2002. - № 8. - С. 66-80.

9. Бурлачков В. Современные проблемы теории валютного курса / В. Бурлачков // Вопросы экономики. – 2002 - № 3. - С. 17-30.

10. Доронин И. Г. Мировые фондовые рынки: закономерности развития и современное состояние / И. Г. Доронин // Деньги и кредит. – 2002. - № 8. - С. 49-57., № 9. - С. 58-64.

11. Илларионов А. Реальный валютный курс и экономический рост / А. Илларионов // Вопросы экономики. – 2002. - № 2. - С. 19-48.

12. Щербаков С. П. К вопросу о валютной и курсовой политике / С. П. Щербаков // Деньги и кредит. – 2002. - № 10. - С. 11-16.

Тема № 11. Транснациональные корпорации в открытой экономике.

6. Причины возникновения и виды транснациональных корпораций.

7. Стратегия и тактика ТНК.

8. Роль ТНК в мировой экономике.

9. Теории транснационализации.

10. «Кодекс» поведения ТНК.

Рефераты:

3. Перспективы развития российских международных компаний.

4. Деятельность зарубежных ТНК на территории России.

Литература:

6. Ба Цзиньсинь Формирование ТНК в Китае / Ц. Ба //Проблемы Дальнего Востока. – 2005. - № 5. – С. 97-103.

7. Вафина Н. К анализу тенденций развития международного регулирования процессов транснационализации производства / Н. Вафина // Российский экономический журнал. – 2003. - № 4. - С. 94-96.

8. Губайдуллина Ф. С. Прямые иностранные инвестиции, деятельность ТНК и глобализация / Ф. Губайдуллина // Мировая экономика и международные отношения. – 2003. - № 2. - С. 42-47.

9. Савчук С. К анализу нового этапа корпоративных слияний и поглощений в мировой экономике / С. Савчук // Российский экономический журнал. – 2002. - № 11/12. - С. 85-87.

10. Чибриков Г. ЮНКТАД о размещении международного производства и развития связей ТНК с национальными компаниями принимающих стран / Г. Чибриков // Российский экономический журнал. – 2002. - № 5/6. - С. 80-84.

Тема № 12. Международная валютно-финансовая система.
7. Система золотого стандарта

8. Бреттон-Вудская система.

9. Ямайская система

10. Современная система.

11. Системообразующая роль МВФ.

12. Международные валютно-финансовые кризисы.

Рефераты:

2. Деятельность МВФ.

Литература:

11. Басов А. И. Роль золота и других драгоценных металлов в составе золотовалютных резервов / А. И. Басов // Финансы и кредит. – 2003. - № 3. - С. 19-24.

12. Борисов С. М. Трансформация мирового рынка золота / С. М. Борисов // Деньги и кредит. – 2003. - № 1. - С. 57-64.

13. Горин И. О. МВФ и мировой экономический кризис / И. О. Горин // Банковское дело. – 2002. - № 3. - С. 40-43.

14. Косов Н. Н. Международные валютно-кредитные отношения / Н. Н. Косов / Деньги и кредит. – 2005. - № 7. – С. 60-63.

15. Кузнецов В. С. Отношения России с МВФ / В. С. Кузнецов // Мировая экономика и международные отношения. – 2002. - № 7. - С. 46-52.

16. Манделл Р. Эволюция международной валютной системы / Р. Манделл // Проблемы теории и практики управления. – 2000. - № 1. – С. 44-48, № 2. – С. 17-22.

17. Овсепян М. Г. Процесс глобализации и основные тенденции развития финансового рынка / М. Г. Овсепян // Финансы. – 2002. - № 2. - С. 14-17.

18. Олейнов А. Валютная структура международных экономических отношений в начале XXI века / А.Олейнов // Вопросы экономики. – 2005. - № 4. – С. 43-57.

19. Результативность взаимодействия России с Всемирным банком и другими финансовыми организациями // Вопросы экономики. – 2002. - № 3. - С. 78-86.

20. Шмелев В. В. рынок евровалют – ключевое звено международной валютно-финансовой системы / В. В. Шмелев // Деньги и кредит – 2001. - № 3. - С. 65-73.

Тема №13. Макроэкономическая политика в открытой экономике.

5. Сущность макроэкономической политики.

6. Основные направления макроэкономической политики.

7. Диаграмма Т. Свонна.

8. Диаграмма Р. Манделла

Литература

3. Меньшикова А. М. макроэкономическое регулирование в условиях глобализации / А. М. Меньшикова // США. Канада: Экономика .Политика. – 2005. - № 4. – С. 90-96.

4. Холопов А. В. Глобализация и макроэкономическое равновесие / А. В. Холопов // Мировая экономика и международные отношения. – 2005. - № 2. – С. 15-23.

РЕКОМЕНДАЦИИ К САМОСТОЯТЕЛЬНОЙ РАБОТЕ СТУДЕНТОВ.

В рамках 1-ой темы студенты самостоятельно изучают следующие вопросы:

- совокупный спрос и совокупное предложение;

- современные экономические школы – поиск парадигмы.

В рамках 2-ой темы студенты изучают меркантилистскую теории международной торговли. 

В рамках 4-ой темы самостоятельно рассматривают место России в современной мировой торговле; товарную структуру внешней торговли России; проблемы взаимоотношений России и ВТО; политику таможенного регулирования импорта в России.

В рамках 5-ой изучают тему: «Международная передача технологий».

В рамках 6-ой рассматривают проблемы внешней задолженности (акцентируя внимание на проблемах России); мировые финансовые кризисы и их влияние на ситуацию в России. 

В рамках 8-ой рассматривают проблемы экономических взаимоотношений России с ведущими международными экономическими организациями.

В рамках 9-ой изучают деятельность иностранных ТНК по материалам периодических изданий.

В рамках 10-ой рассматривают эволюцию формы экономической интеграции современной России. 

Перечень вопросов для написания итогового теста 

по курсу «Международная экономика»

1. Международное разделение факторов производства.

54. Мировой рынок и международное движение товаров.

55. Сущность международной торговли.

56. Современные тенденции международной торговли.

57. Внешняя торговля России.

58. Меркантилистская теории. Теория абсолютных преимуществ.

59. Теория сравнительных преимуществ. Торговля в условиях возрастающих издержек замещения.

60. Теория международной торговли Хекшера - Олина. Парадокс Леонтьева. 

61. Теория жизненного цикла товара. Закон Энгеля и гипотеза Линдера. 

62. Теория эффекта масштаба. Теория внутриотраслевой торговли.

63. Теория конкурентных преимуществ М.Портера

64. Выигрыш от внешней торговли.

65. Международная торговля и распределение доходов. 

66. Свобода торговли и протекционизм.

67. Сущность таможенного тарифа.

68. Экономический эффект от введения импортного тарифа.

69. Экономический эффект от введения экспортной пошлины.

70. Квотирование и лицензирование.

71.  Добровольное ограничение экспорта.

72. Финансовые средства торговой политики.

73.  Экономические санкции.

74.  Административные барьеры.

75. «Плюсы» и «минусы» торговых ограничений.

76. Мобильность факторов производства

77. Формы международного движения капитала. 

78. Прямые зарубежные инвестиции. 

79. Портфельные зарубежные инвестиции. 

80. Экономические последствия международного движения капитала.

81. Теории транснационализации.

82.  ТНК.

83. Международное заимствование и кредитование.

84.  Миграция рабочей силы.

85. Механизмы международной передачи технологий.

86. Международное техническое содействие. 

87. Государственное регулирование передачи технологии. 

88. Сущность платежного баланса.

89. Счет текущих операций. 

90. Счет операций с капиталом и финансовых операций.

91. Финансирование платежного баланса.

92. Теории неоклассический школы. Схема Д.Хьюма.

93. Кейнсианская теория платежного баланса.

94.  Монетаристская теория.

95. Портфельный подход.

96. Диспропорции в платежном балансе. Причины появления и оценка.

97. Финансовая и бюджетно-налоговая политика. Средства торгово-политического и валютного контроля.

98. Валютный курс как средство регулирования платежного баланса. «Фиксированные» и «плавающие» валютные курсы.

99. Эволюция валютно-финансовой системы.

100. Системообразующая роль МВФ.

101. Международные валютно-финансовые кризисы.

102. Сущность макроэкономической политики.

103. Основные направления макроэкономической политики.

104. Диаграмма Т.Свонна.

105. Диаграмма Р. Манделла

ФЕДЕРАЛЬНОЕ АГЕНТСТВО ПО ОБРАЗОВАНИЮ

ГОСУДАРСТВЕННОЕ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЕ УЧРЕЖДЕНИЕ

ВЫСШЕГО ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО ОБРАЗОВАНИЯ

«ВОРОНЕЖСКИЙ ГОСУДАРСТВЕННЫЙ

ПЕДАГОГИЧЕСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ»

КАФЕДРА ЭКОНОМИКИ

МЕЖДУНАРОДНАЯ ЭКОНОМИКА

МЕТОДИЧЕСКИЕ РЕКОМЕНДАЦИИ К ЛЕКЦИОННОМУ КУРСУ

ДЛЯ СТУДЕНТОВ 4 КУРСА

СПЕЦИАЛЬНОСТИ 030500.18 - "ПРОФЕССИОНАЛЬНОЕ

ОБУЧЕНИЕ (ЭКОНОМИКА И УПРАВЛЕНИЕ)"

ВОРОНЕЖ - 2005

Методическое пособие по изучению дисциплины «Международная экономика» составлено в соответствии с требованиями федерального компонента к обязательному минимуму содержания и уровню подготовки дипломированного специалиста по циклу «Дисциплины отраслевой подготовки» государственного образовательного стандарта высшего профессионального образования. 

Составитель пособия:

Старший преподаватель                                                                       Бейлина А.Ф.

Рецензенты:

к. э. н., доцент                                                                                       Дайнеко Е.Ю.

к. т. н., доцент                                                                                       Чурилов М.Ф.

Обсуждено на заседании кафедры экономики ВГПУ

"__" _________ 200_ г., протокол № __.

ОРГАНИЗАЦИОННО-МЕТОДИЧЕСКИЙ РАЗДЕЛ

1.1  Цели и задачи преподавания дисциплины

Среди дисциплин, формирующих систему экономического знания современного специалиста, в области экономики большое значение имеет курс «Международная экономика».

Данный курс завершает изучение уже полученных ранее экономических основ. Некоторые вопросы рассматриваются в заключительных темах курса экономической теории. В то же время они составляют самостоятельную науку, которая строится на знаниях, полученных студентами при изучении основ рыночной экономики. Представленный курс является частью экономической теории, изучающей закономерности взаимодействия хозяйственных агентов разных стран в области обмена товарами, услугами, движения факторов производства, формирования валютных курсов и международной экономической политики государств. Модельный аппарат соответствует категориям микро- и макроэкономики. При этом многие категории, законы и положения международной экономики являются дискуссионными, что отражает молодой возраст науки и быстрый темп мирохозяйственных преобразований.

В основе мирохозяйственных связей лежит международное разделение труда, которое увеличивает мобильность не только товарного рынка, но и рынков услуг, информации, капиталов, расширяясь вширь и в глубь. 

На основе международного разделения труда возникают другие формы международных экономических отношений: внешняя торговля товарами и услугами, международные валютные и кредитные отношения, движение ссудного и предпринимательского капитала за рубеж, развитие транснациональный компаний, образование межрегиональных корпораций и др.

Знания закономерностей развития мирового хозяйства, меры и причины успеха одних стран и причины неудач и кризисного состояния других стран весьма необходимы любому специалисту. Они помогут студентам грамотно оценивать процессы, происходящие в системе международных экономических отношений. 
Учебный курс «Международная экономика» предполагает организацию учебного процесса, состоящую из трех частей: лекции, излагающие основные вопросы курса; семинары для детального обсуждения основных проблем курса; самоподготовку, включающую изучение основной и дополнительной литературы, текущей информации, решение задач.

Целью изучения дисциплины является изучение основных концепций и инструментов анализа внешней торговли, интернационализации факторов производства, макроэкономического равновесия и политики открытой экономики.

Основная задача дисциплины – научить студентов анализировать современное состояние мировой торговли, предлагать и обосновывать способы решения макроэкономических проблем на международном уровне.

Структура учебного курса. По учебному плану 2000 года общая трудоемкость курса «Международная экономика» составляет 130ч., из них аудиторных занятий: лекций – 34ч., сем.- 34ч., на самостоятельную работу студентов предусмотрено 62 ч. В рамках лекционного курса предусмотрено самостоятельное изучение студентами теоретического материала по следующим темам:

СТРУКТУРА ЛЕКЦИОННОГО КУРСА

	
	Тема
	Аудиторные

занятия
	Самостоятельная работа студентов

(СРС)

	1.
	Структура международной экономики
	-
	+

	2.
	Сущность международной торговли и её исходные понятия
	+
	-

	3.
	Классические теории торговли
	+
	-

	4. 
	Альтернативные теории международной торговли 
	+
	-

	5.
	Выигрыш от внешней торговли и распределение доходов
	+
	-

	6.
	Тарифные методы регулирования
	+
	+

	7.
	Нетарифные методы регулирования
	+
	-

	8.
	Мобильность факторов производства 
	+
	-

	9.
	Международное перемещение капитала
	+
	+

	10.
	Миграция рабочей силы
	-
	+

	11.
	Международное перемещение технологий
	-
	+

	12.
	Структура платежного баланса
	-
	+

	13.
	Теории платежного баланса 
	+
	-

	14.
	Средства регулирования платежного баланса
	+
	+

	15.
	Международная валютно-финансовая система
	+
	-

	16.
	Макроэкономическое равновесие в открытой системе
	+
	-


1.2. Требования к уровню освоения дисциплины
Освоив курс «Международная экономика», студенты должны:

Иметь представление:

- о сущности международной экономики;

- о сущности мировой торговли и тенденциях её развития;

- об основных концепциях внешней торговли;

- об инструментах анализа внешней торговли;

- о перемещении факторов производства (труда, капитала, технологий);

- о сущности и роли международной валютно-финансовой системы;

- о платежном балансе;

- об основных подходах регулирования макроэкономического регулирования.

Знать и понимать:

- понятие "международная экономика";

- основные характеристики мировой торговли;

- основные теории внешней торговли;

- внешнеторговую политику и её последствия;

- современные тенденции перемещения факторов производства;

- структуру платежного баланса и его основные элементы;

- этапы формирования международной валютно-финансовой системы, современное состояние и тенденции развития валютно-финансовых отношений;

макроэкономическую политику регулирования платежного баланса.

Иметь навыки:

- объяснения современного состояния мировой торговли с помощью теоретических концепций;

- анализа распределения выигрыша от внешней торговли;

- выбора оптимальных методов торговой политики в различных ситуациях;

- характеризовать тенденции перемещения факторов производства;

- моделирования макроэкономической политики в условиях открытой экономики.

1.3. Перечень дисциплин, знание которых необходимо при изучении данной дисциплины:

- экономическая теория;

- история экономики;

- предпринимательская деятельность.

МЕТОДИЧЕСКИЕ РЕКОМЕНДАЦИИ К ИЗУЧЕНИЮ ЛЕКЦИОННОГО КУРСА

Тема 1. СТРУКТУРА МЕЖДУНАРОДНОЙ ЭКОНОМИКИ

1. Сущность международной экономики, её становление как науки.

2. Спрос и предложение в международной экономике.

3. Международное разделение факторов производства.

В первом вопросе необходимо обратить внимание на то, что к середине 20 века мировое хозяйство приобрело новые черты, которые позволяют выделять международную экономику. Её характерными признаками являются:

- развитая сфера международного обмена товарами и услугами на базе международной торговли;

- развитая сфера международного движения факторов производства (это ввоз-вывоз капитала, рабочей силы, труда);

- международные формы организации на предприятиях (многонациональные корпорации);

- особая роль международной финансовой системы;

- формирование системы регулирующих интернациональных организаций для обеспечения стабильности и экономического равновесия.

Необходимо отметить, что международная экономика является частью экономической теории. Она изучает закономерности взаимодействия национальных экономик. Структурно международная экономика включает в себя международную макро- и микроэкономику. Международная микроэкономика изучает закономерности международного перемещения товаров и услуг, различных факторов производств. Международная макроэкономика изучает закономерности функционирования национальных экономик в целом в условиях открытой экономики. 

Для того чтобы приступить к изучению международной микроэкономики необходимо рассмотреть вопрос о сущности совокупного спроса и предложения, механизме их взаимодействия. Необходимо помнить, что совокупный спрос предъявляется изнутри страны и из-за рубежа. Внутри страны со стороны потребителей, из-за рубежа со стороны иностранных потребителей. Соответственно спрос состоит из закупок товаров предприятиями, людьми, государством, внутренних капиталовложений и экспорта товаров за рубеж. Совокупное предложение, так же как и совокупный спрос обеспечивается как изнутри страны, так и из-за рубежа. 

Объектом приложения совокупного спроса и предложения является товар. С точки зрения международной мобильности товары делят на: торгуемые и неторгуемые. Торгуемые товары – товары, которые могут перемещаться между различными странами. Неторгуемые товары – товары, потребление которых возможно в стране производителе и по тем или иным причинам не перемещаются за рубеж. 

В третьем вопросе необходимо отметить, что в широкой трактовке любой товар можно рассматривать как фактор производства. Следовательно, необходимо рассмотреть явление мобильности факторов производства. Все факторы производства по происхождению можно разделить на: 

- основные, то есть те которыми страна приобрела в результате её длительного исторического развития;

- развитые – или приобретенные страной в результате развития технологического развития и капиталовложений.

По степени специализации факторы производства делят на:

- общие – или универсальные, они могут использоваться в различных отраслях;

- специальные – их можно применять только в определенных отраслях. 

Со временем развитые факторы могут превратиться в специальные, а основные в общие. Различные типы факторов в разной обладает различной степенью мобильности. Низкой степенью мобильности обладают основные и специальные факторы, более высокая мобильность характерна для развитых и общих факторов. Необходимо помнить, что только хорошая обеспеченность страны развитыми и специальными факторами может обеспечить её лидерство на мировом рынке. 

Контрольные вопросы:

1. Какие черты характерны для современного мирового хозяйства?

2. Можно ли рассматривать международную экономику как составную часть экономической теории?

3. Дайте классификацию факторов производства по степени их мобильности?

4. Какими факторами и почему должно обладать государство, чтобы обеспечить себе лидерство на мировом рынке?

Тема 2. СУЩНОСТЬ МЕЖДУНАРОДНОЙ ТОРГОВЛИ И ЕЁ ИСХОДНЫЕ ПОНЯТИЯ

1. Сущность международной торговли.

2. Закономерности развития международной торговли, основные показатели внешней торговли.

3. Основные тенденции современного этапа развития международной торговли. Динамика, структура и направления мировой торговли.

В первом вопросе важно определить, что международная торговля (МТ) –это специфическая форма обмена продуктами между национальными экономиками в виде совокупного оплачиваемого товарооборота. Обратите внимание, что термин «внешняя торговля» применяют относительно определенного государства. Внешнюю торговлю страны определяют такие показатели как:

- количественные (физический, стоимостной объемы торговли, темпы роста экспорта и импорта);

- качественные (товарная структура и географическая направленность).

Основными составляющими внешней торговли является экспорт и импорт. В соответствии с принятыми нормами ключевым моментом в осуществлении международной торговли, т.е. в проведении экспортно-импортной операций, является факт пересечения товаром таможенной границы государства и регистрация этого пресечения в таможенной службе. При этом товар может перейти из собственности одного экономического агента в собственность другого, но может и не изменить своего собственника.

Поставки товаров и услуг по линии международной торговли обычно оплачиваются в соответствующей валюте. Однако, когда фирмы испытывают затруднения с валютой для оплаты приобретаемых товаров и услуг, они прибегают к встречной торговле. Встречная торговля предполагает взаимный обмен товарами и услугами на двухсторонней и многосторонней основе. Старейшей формой товарообменной торговли является бартер. Он представляет собой натуральный обмен товаров. 

Международная торговля может осуществляться в разном режиме. Свободная торговля предполагает, что при пересечении таможенных границ на пути товарных потоков не встречается ни каких барьеров. Так бывает не всегда. Нередко государства встают на путь установления торговых ограничений в виде пошлин, налогов и т.д. Противоположностью свободной торговли является протекционизм. При чрезмерно высоком уровне торговых ограничений они могут носить запретительный характер. В таком случае торговые взаимоотношения прекращаются, на смену им приходит автаркия. Несмотря на повсеместный переход большого числа стран к политике свободной торговли, наблюдается процесс так называемой «выборочной» реставрации протекционизма, связанный с более настойчивым лоббированием производителями своих интересов под вывеской национальных.

В третьем вопросе, важно охарактеризовать следующие особенности, свойственные современному этапу развития МТ и характеризующие её динамику:

1. Ускоренный рост МТ после второй мировой войны.

2. Преимущественный рост внешнеторговой сферы по сравнению с общими темпами хозяйственного развития стран. Опережающее развитие внешней торговли по сравнению с национальным производством вызвало тенденцию к увеличению экспортной квоты национальных экономик. Экспортная квота это отношение экспорта товаров и услуг к ВВП. 

3. Преобладание развитых стран в МТ. Лидерами являются США, Япония, ЕС. Около половины мирового товарооборота приходится на «большую семерку».

4. Активное расширение внешней торговли государств, входящих в интеграционные объединения. 

5. Неравномерность развития внешней торговли отдельных стран.

6. Увеличение удельного веса развивающихся стран в мировой торговле. 

7. Значительное расширение номенклатуры товаров.

8. Рост удельного веса продукции обрабатывающей промышленности и сокращение доли сырьевых товаров. Сокращение сырья объясняется ограниченностью ресурсов, появление новых материалов.

9. Возрастание роли ТНК как субъекта МТ.

10. Развитие встречной торговли.

11. Противоборство принципов либерализации и протекционизма в МТ.

Контрольные вопросы:

1. В чем различия между понятиями «международная» и «внешняя» торговля?

2. Какие показатели характеризуют внешнюю торговлю?

3. Какой режим торговли преобладает в современном мировом хозяйстве?

4. Какие черты характерны для современной международной торговли?

5. Чем можно объяснить высокие темпы роста международной торговли?

Тема 3. КЛАССИЧЕСКИЕ ТЕОРИИ ТОРГОВЛИ

1. Меркантилистская теория. 

2. Теория сравнительного преимущества: теория абсолютных и сравнительных преимуществ. 

3. Торговля в условиях возрастающих издержек замещения. 

4. Неоклассические теории внешней торговли: Теория соотношения факторов производства Хекшера - Олина. Парадокс Леонтьева. 

В первом вопросе необходимо отметить, что первыми, кто попытался проанализировать МТ, были сторонники меркантилизма. Их взгляды базировались на том, что мир располагает ограниченным запасом богатства (а именно золота) и поэтому страна может увеличить его за счет обнищания другой. Поэтому для укрепления своих позиций государство должно:

- поддерживать положительный торговый баланс, т.е. экспорт должен превышать импорт;

- запретить или строго ограничить вывоз сырья;

- запретить торговлю колоний с другими странами, кроме метрополий. 

Важно обратить внимание на то, что в целом меркантилистская политика была эффективной для многих стран. Однако существующие торговые ограничения осложнили экономические отношения между ними. 

А.Смит был первым из экономистов, кто обосновал выгодность международной торговли с помощью теории абсолютных преимуществ. Её суть заключается в том, что страна обладает абсолютным преимуществом, если есть такой товар, которого на единицу затрат она может производить больше, чем другие страны. Преимущество данной теории заключается в том, что она основана на трудовой теории стоимости и показывает явные преимущества разделения труда уже на международном уровне. В качестве недостатка необходимо отметить, что данный подход не дает ответ на вопрос – почему страны торгуют между собой даже при отсутствии абсолютного преимущества в производстве тех или иных товаров. 

Д.Рикардо в теории сравнительных преимуществ доказал, что даже если какая-либо страна имеет абсолютное преимущество в издержках производства по всем товарам, то и в этом случае сохраняется стимул для внешней торговли. Стране выгоднее сосредоточить усилия в производстве тех товаров, где она добилась относительно большей эффективности, и экспортировать их обмен на товары, по которым относительное преимущество сохраняет другая страна. 

При этом если страна специализируется на производстве того продукта, по которому она обладает сравнительным преимуществом, и в обмен на него покупает на внешнем рынке другой продукт, то это позволяет ей расширить объемы потребления обоих продуктов. Более того, увеличится и совокупный объем выпуска продукции в масштабах всей мировой экономики. Он будет наибольшим тогда, когда каждый товар будет производиться той страной, в которой ниже альтернативные издержки.

Обратите внимание, что рассмотренные теории исходят из того, что издержки замещения остаются неизменными при любых объемах производства. То есть страна максимизирует свой выигрыш от внешней торговли, если полностью специализируется на производстве продукта, по которому она обладает сравнительным преимуществом. В действительности такой полной специализации не происходит, что объясняется, в частности, тем, что издержки замещения, как правило, возрастают по мере роста объемов производства.

Таким образом, необходимо отметить, что теория сравнительных преимуществ объясняет направления международной торговли межстрановыми различиями в относительных издержках, но не отвечает на вопрос, почему возникают эти отличия. В начале 20 века, шведские ученые Эли Хекшер и Бертиль Олин, сформулировали новую теорию международной торговли. Они считают, что межстрановые различия в относительных издержках, или в форме кривых производственных возможностей объясняются тем, что: в производстве различных товаров факторы используются в различных соотношениях; неодинакова относительная обеспеченность стран факторами производства.

Согласно теореме Хекшера–Олина, страны будут стремиться экспортировать товары, требующие для своего производства значительных затрат факторов производства, которыми они располагают в относительном избытке, и небольших затрат дефицитных для них товаров, в обмен на товары, производимые с использованием факторов в обратной пропорции. 

Известный американский экономист Василий Леонтьев в середине 50-ых годов 20 века предпринял попытку эмпирической проверки теоремы Хекшера – Олина и пришел к парадоксальным выводам. Использовав модель межотраслевого баланса «затраты - выпуск», построенную на основе данных по экономике США за 1947г., В.Леонтьев показал, что в американском экспорте преобладали относительно более трудоемкие товары, а в импорте – капиталоемкие. Этот результат противоречил выводам теоремы Хекшера – Олина и потому получил название «парадокс Леонтьева». Это объясняется следующим: неоднородность факторов производства, прежде всего рабочей силы (различия в уровне квалификации); значительная роль природных ресурсов, которые обычно могут участвовать в производственных процессах только в ассоциации с большим количеством капитала (добывающие отрасли); влияние на международную специализацию внешнеторговой политики, проводимой государством, которая может ограничивать импорт и стимулировать производство внутри страны и экспорт продукции тех отраслей, где интенсивно используются относительно дефицитные факторы производства. 

Контрольные вопросы:

1. Каким образом меркантилистская школа объясняла закономерности внешней торговли?

2. Что не учитывает теория абсолютных преимуществ?

3. Какие условия не учитываются в теории абсолютных и сравнительных преимуществ?

4. Каким образом объясняет внешнюю торговлю теория Хекшера-Олина?

5. Какие недостатки теории Хекшера-Олина учтены в «парадоксе» В.Леонтьева?

Тема 4. АЛЬТЕРНАТИВНЫЕ ТЕОРИИ МЕЖДУНАРОДНОЙ ТОРГОВЛИ

1. Теория жизненного цикла продукта. 

2. Закон Энгеля и гипотеза Линдера.

3. Теория эффекта масштаба. 

4. Теория внутриотраслевой торговли.

5. Теория конкурентных преимуществ М.Портера.

Необходимо отметить, что ограниченность классических теорий МТ способствовала дальнейшим попыткам объяснить её закономерности. Основными из них являются: теория жизненного цикла продукта; закон Энгеля и гипотеза Линдера; теория эффекта масштаба; теория внутриотраслевой торговли; теория конкурентных преимуществ М.Портера. Данные теории необходимо рассматривать именно в предложенной последовательности, так как таким образом они дополняют недостатки друг друга.

Теория жизненного цикла товара была разработана в середине 60-ых годов XX века американским экономистом Р.Верноном. С точки зрения развития мировой торговли готовыми изделиями он выделяет несколько этапов их жизни. На первой стадии (внедрение) – происходит разработка новой продукции в ответ на возникшую в обществе потребность. Производство носит мелкосерийный характер, требует высококвалифицированных рабочих и концентрируется в стране-разработчике. Производитель занимает монопольное положение. Продукт потребляется внутри страны. На второй стадии (рост) – расширяется производство товара, стандартизируется. Снижаются затраты на его производство. Рынок олигополистический. Товар поставляется на внешний рынок. На третий стадии (зрелость) – преобладание крупносерийное производство. Страна разработчик не обладает конкурентными преимуществами. Производство перемещается в развивающиеся страны. Страна-разработчик снижает объемы производства и начинает импортировать товар. На стадии упадка производство товара полностью перемещается в другие страны (как правило, менее развитые). Страна-разработчик прекращает производство товара и удовлетворяет свои потребности полностью за счет импорта. Таким образом, теория жизненного цикла реалистично отражает эволюцию многих отраслей, однако не является универсальной. Если научные разработки перестают быть решающим фактором, определяющим конкурентные преимущества, то производство будет перемещаться в страны, которые располагают сравнительным преимуществом по другим факторам. 

Несколько иной взгляд на МТ у Энгеля. Суть закона Энгеля – при постоянных ценах и демографических переменных (размер, состав семьи) увеличение дохода приводит к снижению доли потребительских расходов на предметы первой необходимости и росту доли доходов на предметы роскоши. Это улучшит условия торговли тех стран, которые занимаются их производством и экспортом. 

Закономерность изменения в спросе в результате сдвигов в уровне доходов установил шведский экономист Стефан Линдер, который рассматривал причинные связи в цепочке «доход – предпочтения - внешняя торговля». Эта закономерность пока строго не доказана и поэтому имеет форму гипотезы. Гипотеза преобладающего спроса Линдера – страна экспортирует те товары, удельный вес которых велик в ее собственном потреблении. Теория Линдера объясняет расширение внешней торговли преимущественно между развитыми странами, где требования к производственным и потребительским товарам аналогичны.

В начале 80-ых годов П.Крюгман и К.Ланкстер предложили теорию эффекта масштаба. Суть в том, что при определенной технологии и организации производства долговременные средние издержки сокращаются по мере увеличения объема выпускаемой продукции, т.е. возникает экономия, обусловленная массовым производством. Реализация эффекта масштаба ведет к нарушению совершенной конкуренции, поскольку связана с концентрацией производства и укрупнением фирм, которые становятся монополистами. 

Исходя из гипотезы Линдера и теории эффекта масштаба, получила развитие теория внутриотраслевой торговли. Внутриотраслевая торговля – обмен между странами дифференцированными продуктами одной отрасли. Межотраслевая торговля – обмен между странами гомогенной продукцией различных отраслей. Внутриотраслевая торговля дифференцированными товарами объясняется: различием во вкусах потребителей, которые хотят иметь больший выбор в рамках одной товарной группы; пересекающийся спрос, в соответствии с гипотезой Линдера. Так как потребители в странах с приблизительно одинаковым уровнем дохода имеют схожие вкусы, каждой стране легче экспортировать те товары, в производстве и торговле которыми на внутреннем рынке накоплен большой опыт; эффект масштаба. Это и объясняет развитие теории внутриотраслевой торговли.

В 1991 году американский экономист Майкл Портер опубликовал книгу «Конкурентные преимущества стран», в которой он предложил новый подход к анализу развития международной торговли. В современных условиях значительная часть мировых товарных потоков связана не с естественными, а с приобретенными преимуществами, целенаправленно формируемых в ходе конкурентной борьбы. Исходя из того, что на рынке конкурируют фирмы, а не страны, Портер показал, каким образом фирма создает и удерживает конкурентное преимущество. 

Контрольные вопросы:

1. Почему рассмотренные теории лучше изучать в предложенном порядке?

2. Каким образом теория жизненного цикла товара объясняет международную торговлю?

3. Что общего между гипотезой Линдера и законом Энгеля?

4. Гипотеза Линдера объясняет внешнюю торговлю, между какими по уровню развития странами?

5. Что общего и чем различаются друг от друга теории внутриотраслевой и межотраслевой торговли?

6. Почему именно особенности функционирования фирмы на мировом рынке объясняют международную торговлю?

Тема 5. СПРОС И ПРЕДЛОЖЕНИЕ НА ТОВАРЫ И УСЛУГИ В МЖДУНАРОДНОЙ ТОРГОВЛЕ

1. Распределение выигрыша от внешней торговли.

2. Распределение доходов владельцев факторов производства. Теорема Столпера-Самуэльсона. Теорема Т.Рыбчинского. 

При рассмотрении первого вопроса необходимо помнить, что распределения выигрыша от международной торговли как внутри страны, так и между странами в конечном итоге определяется тем, на каком уровне устанавливаются цены на те товары, которыми страны торгуют между собой, и каковы объемы торговли. Если страна обладает сравнительным преимуществом в производстве какого-либо товара, то это преимущество может быть реализовано лишь в том случае, если мировая цена на этот товар будет выше внутренней. Поскольку и уровень цены, и объем продаж на мировом рынке являются результатом установления равновесия между предложением и спросом, теория международной торговли должна быть дополнена анализом спроса. Определение объема продаж и уровня цен возможно с помощью построения и анализа графика спроса и предложения торгующих между собой стран. 

Во втором вопросе необходимо рассмотреть распределение выигрыша во временных рамках. Так в краткосрочном периоде внешняя торговля обуславливает перераспределение доходов в зависимости от того, в какой отрасли занят данный фактор производства: растут доходы тех, кто связан с отраслями, ориентированными на экспорт, и падают доходы в отраслях, конкурирующих с импортом.

В долгосрочном периоде развитие внешней торговли приводит к увеличению доходов владельцев тех факторов производства, которые интенсивно используются в экспортных отраслях, и к падению доходов факторов производства, которые интенсивно используется в отраслях, конкурирующих с импортом. Этот вывод известен как теорема Столпера-Самуэльсона.

В долгосрочном периоде предложение факторов производства не остается постоянным. Предложение разных факторов производства увеличивается в разной степени, что обуславливает различия в динамике производства в разных отраслях. Пусть, страна экспортирует трудоемкую продукцию и импортирует капиталоемкую. Если происходит опережающий рост предложения труда, то будет наблюдаться расширение производства и, следовательно, доходов в экспортных отраслях. Однако одновременно может произойти сокращение производства и доходов в конкурирующем с импортом капиталоемким производстве, поскольку растущий экспортный сектор будет «оттягивать» на себя часть занятого там фактора производства. 

В середине 20 века Т.Рыбчинский доказал теорему соотношения роста предложения факторов и увеличения производства:

Растущее предложение одного из факторов производства приводит к увеличению производства и доходов в той отрасли, где этот фактор используется более интенсивно, и к сокращению производства и доходов в отрасли, где этот фактор используется относительно менее интенсивно. Проявление этой закономерности подучило название «голландская болезнь». Быстрое увеличение объемов (в Голландии) добычи газа сопровождалось переливом ресурсов в эту отрасль из обрабатывающей промышленности, что приводило к сокращению в ней объемов выпуска и экспорта.

Контрольные вопросы:

1. По каким показателям определяется выигрыш от внешней торговли?

2. Каким образом распределяется выигрыш между странами и участниками торговли в кратко- и долгосрочном периоде?

3. Какую закономерность отражает теорема Т.Рыбчинского?

Тема 6. ТАРИФНЫЕ МЕТОДЫ РЕГУЛИРОВАНИЯ

1. Выбор торгового режима. Свободная торговля и протекционизм (СРС).

2. Таможенные тарифы и пошлины. Сущность таможенного тарифа. Классификация таможенных пошлин (СРС).

3. Экономический эффект от введения экспортного и импортного тарифа.

В первом вопросе необходимо обратить внимание на то, что мировая торговля охватывает интересы различных слоев населения. Столкновение интересов обуславливает необходимость регулирования этих отношений со стороны государства. Несмотря на то, что политика свободной торговли в большей степени способствует экономическому развитию государства, в действительности страны используют различные методы регулирования торговых отношений. Все возможные ограничения составляют политику протекционизма. Выделяют тарифные и нетарифные методы регулирования. Наиболее старейшим видом торговых ограничений является таможенный тариф.

Во втором вопросе важно определить сущность таможенного тарифа. С точки зрения международной экономики таможенный тариф - это инструмент торговой политики, регулирующий внутренний рынок страны во взаимодействии с внешним рынком. Взнос, взимаемый таможенными органами при импорте или экспорте товаров и услуг, является таможенной пошлиной. 

Существуют различные классификации таможенных пошлин. По способу взимания выделяют: адвалорные, специфические, комбинированные. По объекту обложения: импортные, экспортные, транзитные. По характеру: сезонные, антидемпинговые, компенсационные. По типам ставок: постоянные, переменные. По способу вычисления: номинальные, эффективные.

В третьем вопросе необходимо рассмотреть воздействие тарифа на экономику страны. 

Введение импортного тарифа приводит к потерям потребителей и выигрышу производителей. Дополнительный выигрыш производителей от введения импортного тарифа существенно меньше, чем потери потребителей. Это объясняется тем, что отечественные производители выигрывают от повышения цен только на свою продукцию, в то время как потребители платят дороже за весь приобретаемый продукт. Введенный тариф приносит выигрыш государству в виде налогов. Возникновение потерь объясняется тем, что: потребители вынужденно сокращают потребление продукции, поскольку она становится дороже; снижается эффективность распределения ресурсов, поскольку расширяется производство у недостаточно конкурентоспособных отечественных фирм с более высоким уровнем издержек. Поэтому основной целью использования импортного тарифа является ограничение импорта с целью защиты отечественных производителей от иностранной конкуренции. 

Введение экспортного тарифа целесообразно, когда цена на какой-либо продукт находится под административным контролем государства и удерживается на уровне ниже мирового путем выплаты соответствующих субсидий производителям. В этом случае ограничение экспорта рассматривается государством как необходимая мера для поддержания достаточного предложения на внутреннем рынке и предотвращения избыточного экспорта субсидируемого продукта. Экспортный тариф является отражением импортного тарифа, с той разницей, что потери несут не потребители, а производители. 

Контрольные вопросы:

1. Каким образом осуществляется выбор торгового режима?

2. С каких точек зрения можно рассматривать таможенный тариф?

3. Дайте классификацию таможенных пошлин?

4. Проанализируйте экономический эффект от введения импортного и экспортного тарифа?

Тема 7. НЕТАРИФНЫЕ МЕТОДЫ РЕГУЛИРОВАНИЯ МЕЖДУНАРОДНОЙ ТОРГОВЛИ

1. Сущность нетарифных методов ограничений.

2. Квотирование и лицензирование. 

3. «Добровольное» ограничение экспорта.

4. Финансовые средства торговой политики.

5. Экономические санкции.

6. Административные барьеры. 

7. Последствия торговых ограничений.

В первом вопросе важно подчеркнуть, что наравне с тарифными методами ограничений используются и нетарифные методы, которые так же являются частью политики протекционизма. Причем последние оказывают более сильное влияние на современную торговую систему. Однако следует помнить, что данные ограничения не регулируются международными соглашениями в рамках Всемирной торговой организации (ВТО), так как многие из них запрещены и не используются. 

Наиболее распространенной формой нетарифного ограничения внешней торговли является квота, или контингент. Квотирование или контингентирование представляет собой ограничение в количественном или стоимостном выражении объема продукции, разрешенной к ввозу в страну (импортная квота) или вывозу из страны (экспортная квота) за определенный период.

Принцип количественных ограничений заключается в предоставлении права импорта только в пределе количественных квот, заранее зафиксированных, поэтому экспортеры стремятся осуществить отгрузку товара как можно раньше. Поэтому квотирование осуществляется с помощью лицензирования.

Лицензия – разрешение, предоставляемое государственными властями на импорт или экспорт какого-либо товара или услугу. Наиболее распространенный способ получения лицензии – аукцион.

Положительные последствия от введения квот: квота дает гарантию, что импорт не будет превышать определенную величину, поскольку лишает иностранных конкурентов возможности расширять продажи на рынке путем снижения цен; квотирование – это более гибкий инструмент, так как тариф регламентируется национальным законодательством и международными соглашениями; их использование делает внешнеторговую политику селективной, так как путем распределения лицензий государство может оказать поддержку конкретным предприятиям. 

Негативные последствия: квота может способствовать монополизации экономики; распределение лицензии происходит с нарушением условий свободной конкуренции. 

В третьем вопросе рассматривается особая форма количественных ограничений импорта – добровольные ограничения экспорта (ДОЭ), когда не страна-импортер ограничивает объем импорта, а страна-экспортер ограничивает экспорт в эту страну. Такие экспортные ограничения являются не добровольными, а вынужденными: они вводятся либо в результате политического давления страны-импортера, либо под влиянием угроз применить более жесткие протекционистские меры (антидемпинговое расследование). В настоящее время в рамках ВТО поставлена задача отмены ДОЭ.

В четвертом вопросе необходимо обратить внимание на то, что защита национальных производителей возможна с помощью поощрения экспорта. Для этого используются экспортные субсидии или льготы финансового характера, предоставляемые государством для расширения вывоза товаров за границу. В результате, экспортеры могут продавать товар на внешний рынок по более низкой цене, чем на внутреннем рынке. Экспортные субсидии могут быть: прямые – непосредственные выплаты экспортеру после совершения им экспортной операции на сумму разницы его издержек и полученного им дохода; и косвенные – скрытое дотирование экспортеров через предоставление им льгот по уплате налогов, льготные условия страхования и кредитование и т.д. 

В соответствии с правилами ВТО применение экспортных пошлин запрещено. Применение субсидий и кредитов может вызвать обвинения в демпинге со стороны пострадавшей страны. 

Демпинг – это продажа товара по цене ниже аналогичного товара на внутреннем рынке страны-экспортера. Демпинг может быть: постоянный – проведение политики вытеснения конкурента за счет низких цен, в последствии фирма обычно снова повышает цены, доводя их до величины, превышающей первоначальную цену разрозненных конкурентов; разовый – возникает в связи с необходимостью избавиться от случайного избытка товара путем его распродажи на внешнем рынке по низким ценам.

В соответствии с правилами ВТО в целях защиты от демпинга государство-импортер может вводить антидемпинговые пошлины, чему должно предшествовать специальное расследование. 

Крайней формой государственного ограничения внешней торговли являются экономические санкции, например торговое эмбарго – запрещение государством ввоза в какую-либо страну или вывоза из какой-либо страны товаров. Страна вводит эмбарго на торговлю с другой страной, как правило, по политическим мотивам. Экономические санкции по отношении к какой-либо стране могут также носить коллективный характер, например, когда они вводятся по решению ООН. Эмбарго наносит экономический ущерб как стране, вводящей эмбарго, так и стране, против которой оно вводится. Для третьих стран, не присоединившихся к эмбарго, возникает возможность получить дополнительный выигрыш. 

Целью введения эмбарго является, чаще всего, не получение экономических выгод, а оказание давления на страну для достижения политических целей. 

В седьмом вопросе важно отметить, что скрытый протекционизм включает в себя непосредственное участие государства во внешнеторговой деятельности, используя стандарты и формальности. Эти меры применяются, как правило, к импорту: технические барьеры, политика в области государственных закупок, требования о содержании местных компонентов 

В последнем вопросе необходимо отметить «плюсы» и «минусы» торговых ограничений. Положительный эффект от введения ограничений: 

- стимулирование производства и увеличение занятости. Ограничения импорта поддерживают национальное производство и сохраняют рабочие места, увеличивают совокупный спрос в стране и стимулируют рост производства;

- защита молодых отраслей. По мере становления этих отраслей и повышения их эффективности уровень протекционистской защиты может снижаться;

- увеличение доходов государственного бюджета;

- обеспечение экономической безопасности и обороноспособности страны. Сложность состоит в определении отраслей, необходимых для обеспечения национальной безопасности. 

Отрицательный эффект: обострение межгосударственных противоречий; сокращение экспорта и ухудшение платежного баланса. 

Контрольные вопросы:

1. Почему квотирование и лицензирование как формы нетарифных ограничений рассматривают вместе? Каким образом они дополняют друг друга?

2. В каких случаях государство вводит добровольное ограничение экспорта?

3. Что общего между экспортными субсидиями и демпингом?

4. В каких случаях вводится эмбарго? Каковы его последствия?

5. Что относят к административным методам ограничения внешней торговли?

6. Каким образом к нетарифным ограничениям относится ВТО?

7. Перечислите «плюсы» и «минусы» использования торговых ограничений?

Тема 8. МОБИЛЬНОСТЬ ФАКТОРОВ ПРОИЗВОДСТВА

Необходимо помнить, что экономическое взаимодействие стран друг с другом не ограничивается только обменом (торговлей) товарами и услугами. Наравне с ними важно рассмотреть перемещение факторов производства. Основными факторам производства являются капитал и земля, труд и технология. Эти типы факторов можно классифицировать. По происхождению выделяют основные и развитые, по степени специализации – общие и специальные. Все факторы могут быть перемещены из страны в страну. Степень мобильности зависит от того, к какому типу отнесен рассматриваемый фактор производства. 

Рассматривая факторы по происхождению необходимо отметить, что менее мобильны основные факторы производства, так как их просто не в силу своего происхождения (земля, природные ресурсы) невозможно переместить за границу. К развитым относят факторы, созданные на базе основных факторов: капитал, технологии. Их способность к перемещению не означает возможность её осуществления. Любое государство стремиться к удерживанию данных факторов с целью сохранения лидирующего положения на мировом рынке.

Сравнивая общие и специальные факторы необходимо отметить большую мобильность первых. Высокая мобильность общих факторов объясняется универсальностью их использования в различных сферах производства (нефтересурсы). Специальные факторы используются, ограничено в узких сферах (космодром в г. Плисецк). Но именно наличие специальных факторов определяет конкурентоспособность государства.

Таким образом, необходимо отметить, что для лидирующего положения на мировом рынке государство должно располагать развитыми и специальными факторами производства. 

Контрольные вопросы:

1. От чего зависит степень мобильности факторов производства?

2. Какая группа факторов производства обладает большей степенью мобильности и почему?

3. Какая группа факторов обладает меньшей степенью мобильности и почему?

Тема 9. МЕЖДУНАРОДНОЕ ПЕРЕМЕЩЕНИЕ КАПИТАЛА

1. Формы международного движения капитала (СРС). 

2. Прямые зарубежные инвестиции (СРС). 

3. Портфельные зарубежные инвестиции (СРС). 

4. Многонациональные корпорации.

5. Международное заимствование и кредитование. 

Капитал как фактор производства обладает высокой степенью мобильности. В первом вопросе необходимо рассмотреть основные формы перемещения капитала. По источникам происхождения капитал делят на официальный (государственный) и частный (негосударственный) капитал. Данная классификация основана на различиях в видах собственности. По характеру использования различают предпринимательский и ссудный капитал. Эти виды могут быть представлены официальным и частным капиталом. По сроку вложения выделяют кратко-, средне- и долгосрочный капитал. 

Наибольшее значение для изучения международной экономики имеет классификация капитала по цели его вложения. В ее рамках выделяют прямые и портфельный вложения (инвестиции). Их главные различия в том, что прямые инвестиции характеризуются долгосрочным интересом над объектом приложения капитала, и обеспечивают контроль над ним. Целью портфельных инвестиций является быстрое получение прибыли. В современном мировом хозяйстве преобладают портфельные инвестиции, так как они обеспечивают быстрый прирост капитала. По функциональному признаку так же выделяют прочие инвестиции, к которым относят международные кредиты и резервные активы.

Во втором вопросе важно рассмотреть прямые иностранные инвестиции (ПИИ). Они могут осуществляться различными субъектами национальной экономики (физические и юридические лица). Объектами приложения капитала может быть любая организация. Основными прямыми инвесторами в настоящее время являются крупные компании – транснациональные корпорации (ТНК). В состав прямых инвестиций входят: вложения за рубеж собственного капитала, реинвестированная прибыль, внутрифирменные трансферты. Основным признаком прямых инвестиций является формирование устойчивых деловых связей между субъектом и объектом приложения капитала, т.е. между инвестором и предприятием. При этом инвестор имеет влияние на принятие решений в рамках данного предприятия. В международной практике принято считать, что такое влияние возможно, в случае если инвестору принадлежит не менее 10% капитала предприятия. Государство заинтересовано в преобладании в стране именно прямых инвестиций, так как с их помощью происходит развитие предприятий. 

В третьем вопросе нужно обратить внимание на портфельные инвестиции. Они представляют вложения в ценные бумаги, не дающие право инвестору контролировать предприятие. Чаще всего их осуществляют частные предприниматели. Это позволяет им получать достаточно высокую прибыль в короткий срок. Портфельные инвестиции принято классифицировать, так же как они отражены в платежном балансе. Поэтому разделяют инвестиции в акционерные и долговые ценные бумаги. 

Необходимо помнить, что прямые инвестиции более стабильные и менее рискованные, а портфельные более прибыльные и рискованные. 

Далее важно охарактеризовать сущность ТНК. Основой транснационализации является процесс интернационализации экономики, то есть процесс взаимного переплетения национальных экономик на разных уровнях в том числе и на уровне компаний. Выделяют различные теории транснационализации. 

1. Технологическая концепция была выдвинута известным американским экономистом Дж.Гэлбрейтом. Он считает, что ТНК развивают свои иностранные структуры для обслуживания за рубежом своей сложной продукции и расширения сбыта за счет организации гарантийного обслуживания.

2. Теория монополистических преимуществ была выдвинута С.Хаймером и Ч.Кинделбергом. В условиях монополизации рынка компания использует особый вид конкуренции, выделяя свой собственный товар в особую группу с помощью рекламы и других мер по продвижению товара на рынок. 

3. Теория жизненного цикла товара (см. тему 3.2.).

4. Теория догоняющего цикла и парадигма «летящих гусей». Японский ученый К.Акамацу, изучая развитие различных отраслей японской промышленности, выделил 3 фазы их развития. В первой фазе в отрасли нарастает импорт иностранных товаров в страну. Во второй фазе он ослабевает из-за возникновения и развития собственного импортозамещающего производства. Третья фаза связана с развитием экспорта отрасли в другие страны. После прохождения этих трех фаз начинают складываться условия для транснационализации местных корпораций и экспорта ПИИ. В конце 80-ых гг. парадигма была превращена в теорию догоняющего цикла. Она детализирует процесс преследования лидирующих экономик догоняющими странами (новыми индустриальными странами - НИС).

5. Теория олигополистической защиты объясняет развитие транснационализации гонкой за лидерами среди ТНК. Было доказано, что в олигополистических отраслях после транснационального рывка одной из конкурирующих компаний за ней через несколько лет на иностранный рынки обязательно приходят её домашние конкуренты. 

6. Теория Хекшера – Олина (см. тему 3.1.). 

7. Теория интернационализации, предложенная английским экономистами, основана на том, что основным конкурентным преимуществом ТНК является её целостная внутренняя структура, при которой выработанные в корпорации «ноу-хау» недоступны конкурентам. 

8. Эклектическая теория Дж.Даннинга объединила отдельные «наилучшие» элементы предшествующих теорий. Согласно этой теории выделяют три группы факторов: специфические особые конкурентные преимущества иностранных инвесторов (ТНК) перед местными компаниями (О – преимущества); выгодные местные факторы, предлагаемые принимающими странами для ТНК (L – преимущества); степень возможной интернационализации, то есть контроль за собственными конкурентными преимуществами, (I – преимущества). 

9. Теория путей инвестиционного развития наций была представлена Дж.Даннингом и Наруллой. Согласно этой теории развитие страны проходит через пять этапов, классификационными признаками которых являются готовность принимать и экспортировать ПИИ. Базой анализа служит эклектическая теория. Первая фаза – отсутствие OLI – преимуществ. На второй фазе расширяется местный рынок, повышается конкурентоспособность местных фирм. В третьей фазе начинается экспорт ПИИ, существенно увеличиваются I – преимущества местных фирм, государственная политика ПИИ становится либеральной, а экономика - экспортноориентированной. В четвертой фазе экспорт ПИИ опережает импорт, страна захватывает лидерство в некоторых высокотехнологичных отраслях. В пятой фазе экспорт и импорт ПИИ продолжает возрастать, утверждается мировое лидерство страны.

В итоге в современной экономике сформировались и активно функционируют международные корпорации, т.е. организации, осуществляющие прямые инвестиции. ТНК - это международная корпорация, головная компания, которой принадлежит капиталу одной страны и имеет филиалы в других странах. В случае, если головная компания принадлежит капиталу нескольких стран (что характерно для многих современных международных корпораций), то такую компанию называют многонациональной (МНК). Филиал - это предприятие, полностью принадлежащее прямому инвестору. Наряду с ним это может быть и дочерняя компания (прямому инвестору принадлежит более 50% капитала) и ассоциированная компания (менее 50%). В рамках головной компании и филиалов происходит активное перемещение капитала – прямых инвестиций. Деятельность ТНК оказывает неоднозначное влияние на принимающие страны и страны базирования. Особенно это касается взаимоотношений крупных ТНК и национальных государств. Многие корпорации оказываются более могущественными и способными решить любые проблемы. 

В последнем вопросе необходимо рассмотреть международное кредитование как форму перемещения капитала. Это одна из старейших форм международных экономических отношений. Важной чертой капитала, как фактора производства, в том, что при его использовании большую роль играет фактор времени. С этой точки зрения международное кредитование и заимствование рассматривают как особый вид международной торговли – «межвременная торговля». При перемещении финансовых средств происходит своего рода обмен сегодняшнего товара на товар в будущем. Если страна предоставляет кредит, то она сокращает свое текущее потребление, но в будущем после возврата кредита и получения процента за него она сможет потреблять больше. Страна, получающая заем, может сегодня потреблять больше, чем производить, но в будущем ей придется возвращать этот заем с процентами и в результате потреблять меньше. Таким образом, международное движение капитала может быть объяснено наличием межвременных сравнительных преимуществ. 

Контрольные вопросы:

1. Перечислите и охарактеризуйте основные формы перемещения капитала?

2. Дайте характеристику прямым иностранным инвестициям?

3. Что характерно для портфельных инвестиций?

4. Какие теории и как объясняют процесс транснационализации?

5. Перечислите особенности функционирования МНК в современном хозяйстве?

6. Охарактеризуйте «межвременную» торговлю?

Тема 10. МИГРАЦИЯ РАБОЧЕЙ СИЛЫ
1. Сущность, виды и причины международной трудовой миграции. 

2. Масштабы и направления миграции рабочей силы. 

3. Государственное регулирование миграции.

Изучение темы необходимо начать с того, что международная (или внешняя) трудовая миграция - это перемещение населения через границу в поисках лучших условий работы. Внешняя трудовая миграция по направленности подразделяется на: 

- трудовую эмиграцию, то есть выезд трудоспособного населения из страны проживания в другую страну;

- трудовую иммиграцию, то есть въезд в страну из-за границы трудоспособного населения.

Виды трудовой миграции по времени:

- безвозвратная, приезд иммигранта на постоянное место жительства;

- временно-постоянная, приезд иммигранта на срок от 1 года до 6 лет;

- сезонная, кратковременный въезд иммигранта в страну для работы, имеющей сезонный характер;

- маятниковая, ежедневный переезд из страны в страну (приграничные районы).

Так же выделяют нелегальную миграцию, т.е. въезд/выезд из страны с нарушением установленных норм. Миграция высококвалифицированных кадров получила название «утечка умов». Необходимо отметить, что основные причины миграции носят экономический или политический характер. Так или иначе, люди покидают страну в поисках лучших условий жизни.

Далее необходимо рассмотреть основные направления и масштабы миграции. Размеры внешней трудовой миграции неуклонно растут. Либерализация внешнеэкономических связей способствует усилению этой тенденции. Каждый год миграцию совершают около 20 млн. человек.

К настоящему времени сложилось несколько центров притяжения рабочей силы, это страны Западной Европы, нефтедобывающие страны, США и Канада. Для этих стран характерна стабильность экономического развития, что привлекает иммигрантов. Важно отметить качественное изменение структуры мигрантов – это не только низкооплачиваемые работники, а все больше и больше высококвалифицированные и высокооплачиваемые специалисты.

Трудовая миграция оказывает сильное влияние на экономику страны. 

	Последствия
	Страна-донор
	Страна-реципиент

	Положительные
	- улучшение ситуации с безработицей;

- получение части доходов родственниками;

- в случае возвращения использование полученного опыта.
	- приобретение высококвалифицированных специалистов;

- заполнение низкооплачиваемых рабочих мест.

	Отрицательные
	- «утечка умов»;

- снижение темпов экономического роста;
	- дополнительное бремя на государство для обеспечения легальных мигрантов;

- социально-культурное обострение в обществе.


Для устранения отрицательных последствий, или улучшения экономический ситуации за счет мигрантов, страны разрабатывают соответствующие программы.

Контрольные вопросы:

1. Дайте классификацию видов международной трудовой миграции.

2. Каким образом изменялись масштабы и направления трудовой миграции в 20 веке?

3. Какое воздействие оказывает трудовая миграция на экономику стран-доноров и реципиентов?

4. Каким образом государство может регулировать миграцию трудовых ресурсов?

Тема 11. МЕЖДУНАРОДНАЯ ПЕРЕДАЧА ТЕХНОЛОГИИ
1. Механизмы международной передачи технологий.

2. Международное техническое содействие.

3. Государственной регулирование передачи технологии.

Прежде чем приступить к рассмотрению механизма передачи технологий необходимо отметить, что технологический обмен включает в себя обмен достижений в области науки, технологии, производстве и управления.

К правовым формам защиты технологии относят:

- патент. Свидетельство, выдаваемое изобретателю и дающее монопольное право на его использование;

- лицензия. Разрешение на использование технологии в течение определенного времени и за определенную плату.

- копирайт. Право автора на воспроизведение своей работы.

- товарная марка. Знак, символ, используемый для идентификации товара.

Технологии могут передаваться несколькими способами:

- патентные соглашения. Передача владельцем патента права использования изобретения покупателю.

- лицензионные соглашения. Передача прав пользования с помощью лицензий.

- ноу-хау. Передача опыта организации и управления производством.

- инжиниринг. Передача знаний, необходимых для эксплуатации приобретенного оборудования.

Основной формой передачи технологий являются лицензионные соглашения. Продавец лицензии – лицензиар, покупатель - лицензиат. Использование лицензии сопровождается выплатой лицензионных платежей. Выделяют несколько видов платежей:

- роялти. Отчисления составляют определенный процент от суммы полученной прибыли и осуществляются в течение определенного срока времени, оговоренного соглашением;

- паушальный платеж. Единовременный платеж, осуществляемый при покупке лицензии;

- участие в прибыли. Отчисление в пользу лицензиара части прибыли, полученного в ходе использования лицензионного оборудования;

- участие в собственности. Передача лицензиатом лицензиару части акций своей организации.

Международная передача технологий может осуществляться с помощью технического содействия, которое оказывается в виде технологических грантов, софинансирования технологических программ. 

В заключении необходимо отметить, что государство заинтересовано в развитии технологий, но для сохранения своей конкурентоспособности на мировом рынке не способствует свободному перемещению технологий.

Контрольные вопросы:

1. Что включает в себя технологический обмен?

2. Дайте характеристику основных правовых форм защиты технологий.

3. Перечислите способы передачи технологии.

4. Какие существуют виды лицензионных платежей?

5. Каким образом государство может регулировать международную передачу технологий?

Тема 12. СТРУКТУРА ПЛАТЕЖНОГО БАЛАНСА

1. Сущность платежного баланса.

2. Счет текущих операций. 

3. Счет операций с капиталом и финансовых операций.

4. Финансирование платежного баланса.

Согласно Международному валютному фонду (МВФ) платежный баланс представляет статистический баланс, в котором отражаются данные внешнеэкономической деятельности страны с другими странами в течение определенного периода времени. Платежный баланс включает в себя: счет текущих операций, счет операций с капиталом 

Важно отметить, что счет текущих операций отражает торговый баланс государства. Текущие операции включают: операции с товарами и услугами, перемещение доходов и трансферты. Операции с товарами и услугами отражают экспортно-импортные сделки (стоимостные и объемные показатели). В счет текущих операций включают так же доходы, связанные с оплатой труда нерезидентов (отражаются доходы, полученные работниками за пределами страны); доходы от инвестиций (в виде дивидендов и процентов). Трансферты включают различные переводы за исключением тех, которые предусматривают передачу прав собственности на основной капитал и аннулирование кредита. Трансферты представляют международные денежные переводы или гранты.

Рассматривая счет операций с капиталом, необходимо знать её основные составляющие. Счет включает: капитальные трансферты (т.е. те которые не вошли в счет текущих операций); прямые, портфельные и другие инвестиции (например – коммерческие кредиты).

В платежном балансе обязательно отражаются резервные активы страны. Они включает высоколиквидные активы, которые контролируются государством и используются для решения макроэкономических проблем. К ним относят монетарное золото, специальные права заимствования (СДР), резервная позиция МВФ, резервная валюта.

Контрольные вопросы:

1. Что такое «платежный баланс»?

2. Дайте характеристику основным статьям платежного баланса.

3. Что такое «торговый баланс»?

4. Что отражают резервные активы страны?

Тема 13. ТЕОРИИ ПЛАТЕЖНОГО БАЛАНСА

1. Теории неоклассический школы. Схема Д.Хьюма.

2. Кейнсианская теория платежного баланса.

3. Монетаристская теория.

4. Портфельный подход.

Важно знать, что первыми, кто рассмотрел сущность платежного баланса, были сторонники неоклассической школы.

Д.Хьюм, анализируя торговый баланс, пришел к выводу, что его выравнивание происходит автоматически за счет соотношения цены товара и золота. Применительно к современным условиям нужно понимать, что выравнивание возможно за счет курсов соотношений валют и издержек производства (теорема Маршалла-Лернера). Но эти выводы носят скорее абстрактно-теоретический характер. На практике правительства государств не охотно идут на регулирование платежного баланса с помощью регулирования валютного курса. Так, курсы валют не являются величиной постоянной и зависят от множества факторов. 

Другим подходом к рассмотрению платежного баланса является кейнсианский. Дж. Кейнс рассматривал его, оперируя такими агрегированными показателями как: расход (D – общие расходы, которые осуществлять все потребители и производители, для обеспечения потребления (С) и инвестиций (I), т.е. D=C+I+EX-IM, где EX – это экспорт, а IM – импорт); выпуск (О – валовой национальный продукт); национальный доход (Y – ЗП, процентную ставку, ренту и прибыль).

Кейнсианская теория связывает платежный баланс с общим выпуском, приравнивая доходы с выпуском (потому регулирование платежного баланса в рамках такого подхода происходит за счет регулирования производства и доходов населения). При этом валютный курс оказывает только опосредованное влияние на выпуск или валовые внутренние расходы. 

Основная идея монетаристской теории платежного баланса заключается в регулировании таких параметров, как: денежные средства, выпуск или доходы, активы. При этом все эти показатели должны быть приравнены. Монетаристы исходят из того, что нарушение платежного баланса связано, прежде всего, с избыточным «накачиванием» денежных средств в обращение по сравнению с реальными потребностями в них. 

Отличие монетаристской теории от рассмотренных выше направлений в том, что она исследует платежный баланс не как движение товаров и услуг, а как денежно-финансовое явление. Монетаристский подход концентрирует основное внимание на статье «официальные резервы» платежного баланса. 

Основная идея портфельного подхода в том, что физические и юридические лица держат только часть своего богатства, используя их исключительно для платежей по сделкам. При этом возникает проблема выбора между наличной валютой, национальными и международными активами. Фактически портфельная теория объединяет элементы кейнсианской и монетаристской теорий. 

Контрольные вопросы:

1. С помощью какого инструмента предлагают регулировать платежный баланс сторонники неоклассической школы?

2. Каким образом можно регулировать платежный баланс, используя кейнсианский подход?

3. В каком подходе основным инструментом регулирования платежного баланса являются денежные средства?

4. Какой из рассмотренных подходов является наиболее оптимальным в регулировании платежного баланса?

Тема 14. СРЕДСТВА РЕГУЛИРОВАНИЯ ПЛАТЕЖНОГО БАЛАНСА

1. Диспропорции в платежном балансе. Причины появления и оценка.

2. Финансовая и бюджетно-налоговая политика. Средства торгово-политического и валютного контроля.

3. Валютный курс как средство регулирования платежного баланса. «Фиксированные» и «плавающие» валютные курсы (СРС).

Важно знать, что наличие положительного или отрицательного сальдо свидетельствует об определенных диспропорциях платежного баланса. Основные причины: изменение уровня цен; структурные диспропорции; изменение уровня дохода; автономные передвижения значительных масс капитала. Изменение цен (ценовые диспропорции) связаны с ростом инфляционных издержек, повышением стоимости факторов производства. Подобные проблемы чаще всего возникают в развивающихся странах, специализирующихся на поставке сырьевых товаров. Структурные диспропорции возникают в случае, когда производство не соответствует потребностям мирового рынка. Изменение уровня дохода или разнонаправленность национальных приоритетов, т.е. когда руководство страны пытается одновременно решить внутренние (занятость и рост цен) и внешние проблемы (равновесие баланса) проблемы. Автономное передвижение капитала может возникнуть, например, в случае выплат крупных военных репараций. 

В конце XX века характерно возникновение череды кризисов (сильно повлиявших на платежные балансы стран), связанных с движением краткосрочного (в основном спекулятивного) капитала. Основной причиной кризиса стала завышенная оценка финансистами мирового валютного рынка перспектив стабильности национальной валюты и своевременного получения процентов по финансовым вложениям. Для всех кризисов этого периода (94-97гг. XX века) были характерны: рост краткосрочной иностранной задолженности, зависимость экономики от краткосрочного, в основном спекулятивного, капитала.

Ошибочные оценки причин возникновения дефицита платежного баланса, а соответственно и проведение мер по его стабилизации, могут негативно воздействовать на финансовую ситуацию в стране, вызвать торгово-политические трудности. 

Любое государство стремится, как правило, к положительному сальдо, что отражает меркантилистский подход. При этом дефицит платежного баланса так же не должен восприниматься негативно. Его появление свидетельствует о появлении задолженности по счетам. Своевременное вмешательство государства может быстро решить эту проблему. 

Во втором вопросе необходимо охарактеризовать финансовую и фискальную политику регулирования внешнеэкономических отношений.

Основными инструментами финансовой (кредитно-денежной) политики являются: уровень процентных ставок (если процентные ставки высокие, то условия предоставления кредита «жесткие», если низкие, то они «свободные»); объем выдаваемых кредитов (увеличение эмиссии непосредственно влияет на состояние платежного баланса). Когда центральный банк расширяет кредитование национальных коммерческих банков, то расширение ссуд автоматически приводит к снижению процентной ставки. Как следствие, это означает рост цен и, соответственно, увеличение импорта. Владельцы денежных средств, стремясь к более прибыльному вложению капиталов, устремляют свой капитал за границу «в поисках» более высоких процентов, что так же негативно сказывается на платежном балансе); величина денежной эмиссии (сокращение предложения денег оценивается людьми как ухудшение их благосостояния и это приводит к сокращению общего потребления товаров. Увеличение предложения денежных средств приводит к обратным последствиям). 

Фискальная (налогово-бюджетная) политика включает действия по изменению внутреннего уровня расходов (агрегированного спроса) путем изменения налогов или государственных расходов. Выделяют ограничительную политику, которая направлена на увеличение налогов или сокращение государственных расходов и расширительную государственную политику, которая предполагает сокращение налогообложения или увеличение государственных расходов. 

Финансовую политику проводит ЦБ. Бюджетно-налоговую (фискальную) политику проводит парламент. Бюджетно-налоговая политика зависит от политической ситуации страны, а финансовая - от целевых макроэкономических задач. Благодаря совместному использованию различных методов можно добиться желаемых результатов. В дополнение к рассмотренным методам при корректировке платежного баланса широко используются различные средства внешнеэкономической политики (пошлины, налоги, субсидии).

В третьем вопросе рассматривается валютный курс, как инструмент регулирования платежного баланса. Его изменение оказывает влияние на экономическое положение страны. 

Существует несколько вариантов установления курсовых соотношений между национальной и иностранной валютами. В их основе лежит два базисных варианта: свободного плавания и фиксированного курса. 

Свободное плавание предполагает свободное изменение цены валюты в зависимости от спроса и предложения. В этом случае происходит автоматическое выравнивание платежного баланса. Но такой подход имеет ряд недостатков, т.к. значительные краткосрочные колебания приводят к дестабилизации внешнеторговых сделок. Поэтому свободное плавание допускается правительствами стран на краткосрочный период, а затем оно вводит систему регулирования. Регулируемое плавание не меняет долгосрочной тенденции к колебанию, но затормаживает нежелательные краткосрочные колебания. Для этого необходимо наличие у государства резервов иностранной валюты. Главное преимущество в том, что государство ликвидирует резкие колебания, не меняя общей динамики развития валютного курса в долгосрочной перспективе. 

При фиксированном курсе цена валюты жестко привязывается к какой-либо стоимостной единице – золоту или другой резервной валюте. Фиксированный курс позволяет прогнозировать предпринимательскую деятельность, регулировать уровень прибыльности инвестиционных программ. 

Фиксированный курс эффективен для организаций, осуществляющих длительные и стабильные связи. Он позволяет сохранить имидж страны. На практике страны используют модифицированные варианты фиксированного курса. Корректируемая привязка валютных курсов предполагает возможность изменения валютных курсов для выравнивания платежного баланса. При «ползучей» привязке  корректировка курса осуществляется постепенно. Существование фиксированного валютного курса возможно в условиях стабильной макроэкономической политики. 

Контрольные вопросы:

1. Какие существуют причины диспропорции платежного баланса?

2. Чем вызвана череда валютно-финансовых кризисов в конце 20 века?

3. Охарактеризуйте основные инструменты финансовой политики регулирования платежного баланса?

4. Каким образом с помощью бюджетно-налоговой политики можно регулировать платежный баланс?

5. В чем отличие фиксированного и свободного валютного курса?

Тема 15. МЕЖДУНАРОДНАЯ ВАЛЮТНО-ФИНАНСОВАЯ СИСТЕМА

1. Этапы становления мировой валютной системы. Золотой стандарт.

2. Золотовалютный и валютный стандарт.

3. Системообразущая роль МФВ.

4. Современная мировая валютная система.

Необходимо отметить, что мировая валютная система – это система организации валютных отношений между странами и форм их регулирования, закрепленная международными соглашениями и направленная на обеспечение расчетов между странами в процессе осуществления международных экономических отношений. В основе мировой валютной системы лежат платежные средства, используемые для международных расчетов. Элементами мировой валютной системы являются так же режим установления валютных курсов, унификация форм расчета, функционирование мировых валютных рынков и рынков золота, деятельность международных организаций. В процессе развития валютной системы на разных исторических этапах все её основные элементы претерпевали изменения. Выделяют три валютные системы, или стандарта: 

- Парижско-генуэзская система или золотой стандарт;

- Бреттон-Вудская система или золотовалютный стандарт;

- Ямайская система или валютный стандарт.

Золотой стандарт – это форма организации денежных и валютных отношений страны, основанная на использовании золота как денежного товара. Принципы валютной системы: каждая валютная система имеет золотое содержание, т.е. валютная единица приравнивается к определенному весовому количеству золота; в соответствии с золотым содержанием валют устанавливались их золотые паритеты, т.е. валютные курсы, взаимные цены валют; сложился режим свободно плавающих курсов валют с учетом рыночного спроса и предложения, но в переделах золотых точек (золотые точки равны паритету национальной валюты с добавлением или за вычетом транспортных и страховых расходов, вызванных перевозкой золота). 

Система обеспечивала:

- стабильность курсовых соотношений за счет автоматической конвертируемости валют на основе их золотого паритета; равновесие платежного баланса;

- упрощение международных расчетов.

Этот период называют золотым веком мировой экономики, так как во многих странах наблюдались наивысшие темпы роста. Золотой стандарт подразделяется на золотомонетный, золотослитковый и золотодевизный (золотовалютный).

Золотомонетный стандарт представлял собой наиболее устойчивую денежную систему и исключал инфляцию, т.к. излишние по сравнению с потребностями оборота золотые монеты уходили из обращения в сокровища. Вывоз и ввоз золота осуществлялся в свободной форме и в любом объеме.

Разрушение системы золотомонетного стандарта было вызвано тем, что: 

- темпы экономического развития стали опережать физические объемы золотодобычи;

- жесткая привязка валютного курса к золотому паритету ограничивала возможности кредитно-денежного регулирования экономики;

- начало Первой Мировой войны вынуждало правительства воюющих стран начать инфляционное финансирование военных расходов, что привело к снижению золотого содержания национальной валюты. 

При золотослитковом стандарте банкноты обменивались на золотые слитки. В других странах непосредственный размен на золото не был восстановлен, а предусматривался обмен кредитных денег на девизы (чеки) в валютах стран золотослиткового стандарта и затем на золото. Эта форма золотого стандарта получила название золотодевизного стандарта, при котором валюты одних стран ставились в зависимость от валюты других стран. 

Со вступлением во Вторую Мировую войну во всех странах были введены валютные ограничения, конвертируемость полностью нарушена и валютный курс утратил активную роль в экономических отношениях. 

Принципы новой валютной системы были зафиксированы в 1944 году в Бреттон-Вудсе. Принципы золотовалютного стандарта:

- введен золотодевизный стандарт, основанный на золоте и двух резервных валютах – долларе США и английском фунте стерлинге;

- курсовое соотношение валют и их конвертируемость осуществлялись на основе фиксированных паритетов, выраженных в долларе. Все страны участницы Бреттон-Вудского соглашения обязаны были поддерживать курс своих валют в переделах 1% колебаний по отношению к паритету.

Объективной основой для доминирования доллара в послевоенные годы стало экономическое превосходство США над остальными развитыми странами. Значение Бреттон-Вудской системы:

- благодаря системе фиксированных курсов в международных экономических отношениях наступила стабильность, позволившая развернуть международную торговлю и прямые зарубежные инвестиции;

- мировая экономика приобрела опыт межгосударственного регулирования за счет МВФ и МБРР.

В январе 1976 года была оформлена Ямайская валютная система. Важно отметить, что для нее было характерно:

1. Золотодевизный стандарт был заменен стандартом специальных прав заимствования (СДР), которые были объявлены основой валютных паритетов и курсов валют. Их условная стоимость определяется валютной корзиной из 5 валют. Сфера применения СДР ограничена в основном операциями МВФ. 

2. В рамках Ямайской системы узаконена демонетизация золота. Золото не должно использоваться как мера стоимости и точка отсчета валютных курсов. Однако золото по-прежнему является чрезвычайными мировыми деньгами и наиболее надежными резервными активами, так как обладает реальной ценностью.

3. Ямайская валютная система дает странам право самостоятельно выбирать любой режим валютного курса. Тем самым был узаконен режим плавающих валютных курсов. Этот режим более гибкий, но он так же не обеспечил ожидаемой стабильности курсовых отношений. 

Необходимо отдельно рассмотреть роль и место МВФ в международной валютно-финансовой системе. Международный валютный фонд – специализированное учреждение ООН. Он был учрежден в 1944 году на Бреттон-Вудской конференции одновременно со Всемирным банком. В настоящее время в состав входит 182 страны, Россия с 1992 года. Основные цели:

- содействие международному валютному сотрудничеству;

- содействие стабильности валютных курсов;

- оказание помощи в создании многосторонней системы платежей;

- предоставление на временной основе финансовых средств странам-участницам и т.д.

Система финансирования и управления. Капитал МВФ образуется за счет взносов государств-участниц, в соответствии с установленной для каждого из них квотой. Квота отражает как величину выплат каждой страны в общую кассу МВФ, так и потенциальные возможности получения займов. Величина квот пересматривается каждые 3-4 года. Общая величина денежных средств, полученных за счет квот, увеличивается в связи с принятием новых членов. 

Оплата взносов осуществляется следующим образом: 75% выплачивается в национальной валюте страны-участницы и 25% в международной валюте. Первоначально 25% выплачивались золотом, сейчас выплачивают в долларах или в СДР. Дополнительными источниками финансовых средств МВФ являются заимствования, выручка от продажи золота и проценты по предоставленным кредитам. 

Механизмы кредитования. Механизм резервных долей предполагает, что страна на время берет свои деньги из Фонда. Механизм кредитных долей -основной канал использования общих ресурсов. Средства в иностранной валюте, составляющие 100% величины квоты страны, могут быть получены ею за четыре транша по 25% квоты. Каждый транш соответствует кредитной доле. Предоставление каждой кредитной доли обуславливается выполнением определенных условий. Причем жесткость условий при переходе от первых к последующим долям возрастает.

Все кредиты выдаются на принципе обусловленности, который включает в себя ряд требований:

- макроэкономическая политика должна быть направлена на обеспечение активного сальдо платежного баланса;

- использование займов на финансирование производственной сферы;

- обеспечение бездефицитности (равновесия) государственного бюджета; 

- проведение эффективной налоговой политики;

- стабилизация денежного обращения;

- осуществление структурной перестройки экономики как основы долгосрочного развития;

- обеспечение стабильности политической власти. 

При выработке своих рекомендаций МВФ руководствуется монетаристской концепцией. Эта концепция подвергается критике из-за её недостаточной научной обоснованности и по причине многочисленных практических провалов. МВФ пока не смог выработать политики регулирования мировой валютной системы в условиях глобального перемещения капитала, глобальных компьютерных сетей типа FOREX и свободно перемещающегося транснационального капитала. 

Под воздействием критики МВФ прилагает большие усилия к построению «новой архитектуры» валютно-финансовой системы мира. Значительное место отводится вопросам прозрачности в кредитной и финансовой политике.

Важно отметить, что в настоящее время происходит формирование концептуальных основ новой валютной системы. Можно говорить о признаках новой валютной системы:

- отказ от первоначальных планов превратит СДР в основное мировое платежное средство;

- образование нескольких мировых полюсов при сохранении за американским долларом и, возможно, за евро, доминирующей роли среди резервных валют;

- отход от ориентации на свободное неограниченного валютное плавание в качестве универсального механизма автоматического уравновешивания платежного баланса;

- перенос тяжести в области межгосударственного валютного регулирования с кредитно-денежных рычагов на полномасштабные макроэкономические меры координации экономических политик;
- принятие установки на снятие всех валютных ограничений. 
Контрольные вопросы:

1. Что такое мировая валютная система?

2. Охарактеризуйте систему золотого стандарта.

3. Перечислите особенности, характерные для системы золотовалютного стандарта?

4. Почему страны отказались от золотовалютного стандарта и был официально оформлен валютный стандарт?

5. Что характерно для современной валютной системы?

6. Раскройте роль и место МВФ в мировой валютной системе.

Тема 16. МАКРОЭКОНОМИЧЕСКАЯ ПОЛИТИКА В ОТКРЫТОЙ ЭКОНОМИКЕ

1. Основные направления макроэкономической политики.

2. Диаграмма Т.Свонна и Р.Манделла.

Важно помнить, что основной целью макроэкономической политики является достижение внутреннего и внешнего равновесия. 

Внутреннее равновесие предполагает равновесие товарного и денежного рынка одновременно с полной занятостью (естественная безработица не более 3-4-%) и темпами инфляции не более 2-3%. 

Внешнее равновесие предполагает равновесие платежного баланса страны. В целом страны считают приоритетом внутреннее, а не внешнее равновесие. В современных условиях проблемы внешнего равновесия становятся более значительными. 

Для достижения внутреннего и внешнего равновесия страны могут использовать следующие направления экономической политики. 

Политика изменения расходов включает бюджетно-налоговую и кредитно-денежную политику.

Бюджетно-налоговая политика может быть:

- стимулирующая;

- сдерживающей.

Кредитно-денежная политика:

- политика дешевых денег или мягких денег;

- политика дорогих денег или жесткая политика.

Политика переключения расходов:

- девальвация переключает расходы с приобретения иностранных товаров на приобретение отечественных и может использоваться для ликвидации или сокращения дефицита платежного баланса. Это увеличивает внутреннее производство и вызывает рост импорта;

- ревальвация переключает расходы с приобретения отечественных на импортные товары и может способствовать ликвидации или сокращению положительного сальдо платежного баланса. Она так же сокращает внутреннее производство, а значит и доход, в результате сокращается импорт, что отчасти сводит на нет воздействие ревальвации. 

Прямой контроль состоит из тарифов, квот и других ограничений на международную торговлю и движение капитала. Прямой контроль может осуществляться в форме контроля над ценами и ЗП. 

Важно подчеркнуть, что модель внутреннего и внешнего равновесия при осуществлении политики изменения расходов и переключения расходов отражена в диаграмме Т.Свонна.

С помощью диаграммы можно определить сочетания политики изменения расходов (бюджетно-налоговая и денежно-кредитная) и политики переключения расходов (изменения валютного курса), которые требуются, чтобы достичь внутреннее и внешнее равновесие одновременно. Для достижения этого необходимо использовать перечисленные политики. При фиксированном валютном курсе это достаточно сложно, т.к. использование политики переключения доходов невозможно, в результате у стран остается политика изменения расходов для достижения внутреннего и внешнего равновесия. 

Однако Р.Манделл показал, что достижение равновесий возможно и без одновременного использования двух политик. 

В качестве независимых инструментов экономической политики используется уровень государственных расходов, как инструмент бюджетно-налоговой политики и уровень процентной ставки, как инструмент кредитно-денежной политики. 
Совместная деятельность ЦБ и Министерства финансов осложнено существованием временных лагов, величина которых различна для каждого из направлений экономической политики. Для бюджетно-кредитной политики характерны продолжительные внутренние лаги (период времени с момента экономического потрясения до момента принятия ответных мер экономической политики). Для кредитно-денежной и валютной политики характерны продолжительные внешние лаги (время между моментом принятия ответных мер экономической политики и моментом появления их результатов). 

Эффективность и целесообразность использования тех или иных мер макроэкономической политики, направленных на достижение равновесия в экономической системе зависит от таких субъективных моментов как степень доверия к правительству, ожидания экономических агентов относительно будущих шагов правительства, от их оценки сложившейся ситуации.

Рассмотренные модели являются краткосрочными. В долгосрочной перспективе экономика слабо реагирует на изменение уровня государственных расходов, налогов, объемов денежной массы, величины номинального валютного курса. В этом случае уровень совокупного выпуска зависит от развития технологии, повышения уровня квалификация рабочей силы, роста конкурентоспособности на мировых рынках.

Контрольные вопросы:

1. Что является основной целью макроэкономической политики любого государства?

2. Охарактеризуйте основные направления достижения внешнего и внутреннего равновесия?

3. Каким образом достигается равновесие исходя из диаграммы Т.Свонна?

4. Как достигает равновесие в модели Р.Манделла?
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Примерные вопросы к экзамену

1. Международное разделение факторов производства.

106. Мировой рынок и международное движение товаров.

107. Сущность международной торговли.

108. Современные тенденции международной торговли.

109. Внешняя торговля России.

110. Меркантилистская теории. Теория абсолютных преимуществ.

111. Теория сравнительных преимуществ. Торговля в условиях возрастающих издержек замещения.

112. Теория международной торговли Хекшера - Олина. Парадокс Леонтьева. 

113. Теория жизненного цикла товара. Закон Энгеля и гипотеза Линдера. 

114. Теория эффекта масштаба. Теория внутриотраслевой торговли.

115. Теория конкурентных преимуществ М.Портера

116. Выигрыш от внешней торговли.

117. Международная торговля и распределение доходов. 

118. Свобода торговли и протекционизм.

119. Сущность таможенного тарифа.

120. Экономический эффект от введения импортного тарифа.

121. Экономический эффект от введения экспортной пошлины.

122. Квотирование и лицензирование.

123.  Добровольное ограничение экспорта.

124. Финансовые средства торговой политики.

125.  Экономические санкции.

126.  Административные барьеры.

127. «Плюсы» и «минусы» торговых ограничений.

128. Мобильность факторов производства

129. Формы международного движения капитала. 

130. Прямые зарубежные инвестиции. 

131. Портфельные зарубежные инвестиции. 

132. Экономические последствия международного движения капитала.

133. Теории транснационализации.

134.  ТНК.

135. Международное заимствование и кредитование.

136.  Миграция рабочей силы.

137. Механизмы международной передачи технологий.

138. Международное техническое содействие. 

139. Государственное регулирование передачи технологии. 

140. Сущность платежного баланса.

141. Счет текущих операций. 

142. Счет операций с капиталом и финансовых операций.

143. Финансирование платежного баланса.

144. Теории неоклассический школы. Схема Д.Хьюма.

145. Кейнсианская теория платежного баланса.

146.  Монетаристская теория.

147. Портфельный подход.

148. Диспропорции в платежном балансе. Причины появления и оценка.

149. Финансовая и бюджетно-налоговая политика. Средства торгово-политического и валютного контроля.

150. Валютный курс как средство регулирования платежного баланса. «Фиксированные» и «плавающие» валютные курсы.

151. Эволюция валютно-финансовой системы.

152. Системообразующая роль МВФ.

153. Международные валютно-финансовые кризисы.

154. Сущность макроэкономической политики.

155. Основные направления макроэкономической политики.

156. Диаграмма Т.Свонна.

ГЛОССАРИЙ

Международная экономика
Б
Бреттон-вудская система была зафиксирована в 1944 г. и её разработкой руководили Дж. М. Кейнс и Г. Д. Уайт. Принципы золотовалютного стандарта: введен золотодевизный стандарт, основанный на золоте и двух резервных валютах – долларе США и английском фунте стерлинге; курсовое соотношение валют и их конвертируемость осуществлялись на основе фиксированных паритетов, выраженных в долларе. Все страны участницы Бреттон-Вудского соглашения обязаны были поддерживать курс своих валют в переделах 1% колебаний по отношению к паритету. Значение Бреттон-Вудской системы: благодаря системе фиксированных курсов в международных экономических отношениях наступила стабильность, позволившая развернуть международную торговлю и прямые зарубежные инвестиции; мировая экономика приобрела опыт межгосударственного регулирования за счет МВФ и МБРР.

В
Внешняя торговля – обмен товарами и услугами между конкретным государством и другими странами (например, внешняя торговля России). Показатели внешней торговли: количественные (физический и стоимостной объемы торговли, темпы роста экспорта и импорта); качественные (товарная структура и географическая направленность).

Внутриотраслевая торговля – обмен между странами дифференцированными продуктами одной отрасли.

Встречная торговля - взаимный обмен товарами и услугами на двухсторонней и многосторонней основе. 

Г
Гипотеза преобладающего спроса Линдера – страна экспортирует те товары, удельный вес которых велик в ее собственном потреблении. 

Д
Демпинг – это продажа товара по цене ниже аналогичного товара на внутреннем рынке страны-экспортера. Демпинг может быть: постоянный – проведение политики вытеснения конкурента за счет низких цен, в последствии фирма обычно снова повышает цены, доводя их до величины, превышающей первоначальную цену разрозненных конкурентов; разовый – возникает в связи с необходимостью избавиться от случайного избытка товара путем его распродажи на внешнем рынке по низким ценам.

Диаграмма Р. Манделла использует в отличие от диаграммы Т. Свонна в качестве независимых инструментов экономической политики уровень государственных расходов (как инструмент бюджетно-налоговой политики) и уровень процентной ставки (как инструмент кредитно-денежной политики). 

Диаграмма Т.Свонна. С помощью диаграммы можно определить сочетания политики изменения расходов (бюджетно-налоговая и денежно-кредитная) и политики переключения расходов (изменения валютного курса), которые требуются, чтобы достичь внутреннее и внешнее равновесие одновременно. Для достижения этого необходимо перечисленных политик. При фиксированном валютном курсе это достаточно сложно, т.к. использование политики переключения доходов невозможно, в результате у стран остается политика изменения расходов для достижения внутреннего и внешнего равновесия. 

Диспропорции платежного баланса - наличие положительного или отрицательного сальдо. Основные причины: изменение уровня цен; структурные диспропорции; изменение уровня дохода; автономные передвижения значительных масс капитала.

Добровольное ограничение экспорта (ДОЭ). Ограничения экспорта не страной-экспортером, страной-импортером. 

З
Закон Энгеля – при постоянных ценах и демографических переменных (размер, состав семьи) увеличение дохода приводит к снижению доли потребительских расходов на предметы первой необходимости и росту доли доходов на предметы роскоши. Последствия закона Энгеля для международной торговли в том, что при росте дохода в стране вследствие его перераспределения возрастет спрос на товары длительного пользования и другие предметы роскоши и как следствие, их цены. Это улучшит условия торговли тех стран, которые занимаются их производством и экспортом. В то же время страны, производящие и экспортирующие продовольственные товары, столкнутся с ухудшением условий их торговли, поскольку спрос на них упадет и продовольствие подешевеет. 

Золотое содержание – это приравнивание валютной единицы к определенному весовому количеству золота. в соответствии с золотым содержанием валют устанавливались их золотые паритеты. т.е. валютные курсы, взаимные цены валют; сложился режим свободно плавающих курсов валют с учетом рыночного спроса и предложения, но в переделах золотых точек.

Золотой паритет - валютный курс, взаимные цены валют; с учетом рыночного спроса и предложения, но в переделах золотых точек.

Золотой стандарт – это форма организации денежных и валютных отношений страны, основанная на использовании золота как денежного товара. Существовал в период Парижско-генуэзской системы. Золотой стандарт подразделяется на золотомонетный, золотослитковый и золотодевизный (золотовалютный).

Золотомонетный стандарт представлял собой наиболее устойчивую денежную систему и исключал инфляцию, т.к. излишние по сравнению с потребностями оборота золотые монеты уходили из обращения в сокровища. Вывоз и ввоз золота осуществлялся в свободной форме и в любом объеме. Разрушение системы золотомонетного стандарта было вызвано тем, что:  темпы экономического развития стали опережать физические объемы золотодобычи; жесткая привязка валютного курса к золотому паритету ограничивала возможности кредитно-денежного регулирования экономики; начало Первой Мировой войны вынуждало правительства воюющих стран начать инфляционное финансирование военных расходов, что привело к снижению золотого содержания национальной валюты. 

Золотодевизный стандарт - обмен кредитных денег на девизы (чеки) в валютах стран золотослиткового стандарта и затем на золото. Золотослитковый стандарт. При нем банкноты обменивались на золотые слитки весом до 12.5 кг, для чего требовалось предъявить в банк достаточно крупную сумму. 

Золотые точки равны паритету национальной валюты с добавлением или за вычетом транспортных и страховых расходов, вызванных перевозкой золота. Пределы колебаний коммерческого валютного курса в рамках золотых точек составляли около 0.1% от паритета. 

И
Инжиниринг - передача знаний, необходимых для эксплуатации приобретенного оборудования.

К
Квотирование или контингентирование представляет собой ограничение в количественном или стоимостном выражении объема продукции, разрешенной к ввозу в страну (импортная квота) или вывозу из страны (экспортная квота) за определенный период. Как правило, квотирование осуществляется с помощью лицензирования.

Кейнсианская теория платежного баланса связывает платежный баланс с общим выпуском, приравнивая доходы с выпуском (потому регулирование платежного баланса в рамках такого подхода происходит за счет регулирования производства и доходов населения). При этом валютный курс оказывает только опосредованное влияние на выпуск или валовые внутренние расходы. 

Копирайт (правовая форма защиты технологий). Право автора на воспроизведение своей работы.

Л
Лицензия (правовая форма защиты технологии). Разрешение на использование технологии в течение определенного времени и за определенную плату. 

Лицензионные соглашения - передача прав пользования с помощью лицензий. Продавец лицензии – лицензиар, покупатель - лицензиат. Использование лицензии сопровождается выплатой лицензионных платежей. Выделяют несколько видов платежей: роялти (отчисления составляют определенный процент от суммы полученной прибыли и осуществляются в течение определенного срока времени, оговоренного соглашением); паушальный платеж (единовременный платеж, осуществляемый при покупке лицензии); участие в прибыли (отчисление в пользу лицензиара части прибыли, полученного в ходе использования лицензионного оборудования); участие в собственности (передача лицензиатом лицензиару части акций своей организации).

М
Межвременная торговля – это международное кредитование и заимствование как особый вид международной торговли.

Международная торговля – специфическая форма обмена продуктами между национальными экономиками в виде совокупного оплачиваемого товарооборота. 

Международный валютный фонд – специализированное учреждение ООН. Он был учрежден в 1944 году на Бреттон-Вудской конференции одновременно со Всемирным банком. В настоящее время в состав входит 182 страны, Россия с 1992 года. Основные цели: содействие международному валютному сотрудничеству; содействие стабильности валютных курсов; оказание помощи в создании многосторонней системы платежей; предоставление на временной основе финансовых средств странам-участницам и т.д. Все кредиты выдаются на принципе обусловленности, который включает в себя ряд требований: макроэкономическая политика должна быть направлена на обеспечение активного сальдо платежного баланса; использование займов на финансирование производственной сферы; обеспечение бездефицитности (равновесия) государственного бюджета; проведение эффективной налоговой политики; стабилизация денежного обращения; осуществление структурной перестройки экономики как основы долгосрочного развития; обеспечение стабильности политической власти. 

Межотраслевая торговля – обмен между странами гомогенной продукцией различных отраслей.

Мировая валютная система – это система организации валютных отношений между странами и форм их регулирования, закрепленная международными соглашениями и направленная на обеспечение расчетов между странами в процессе осуществления международных экономических отношений. В процессе развития валютной системы на разных исторических этапах все её основные элементы претерпевали изменения. Выделяют три валютные системы, или стандарта: Парижско-генуэзская система или золотой стандарт; Бреттон-Вудская система или золотовалютный стандарт; Ямайская система или валютный стандарт.

Монетаристская теория платежного баланса заключается в регулировании таких параметров, как: денежные средства, выпуск или доходы, активы. При этом все эти показатели должны быть приравнены. Монетаристы исходят из того, что нарушение платежного баланса связано, прежде всего, с избыточным «накачиванием» денежных средств в обращение по сравнению с реальными потребностями в них. Теория исследует платежный баланс как денежно-финансовое явление и концентрирует основное внимание на статье «официальные резервы» платежного баланса.

Н
Неторгуемые товары – товары, потребление которых возможно в стране производителе и по тем или иным причинам не перемещаются за рубеж. 

Неоклассическая теория платежного баланса. Выравнивание баланса происходит автоматически за счет соотношения цены товара и золота. 

Ноу-хау - передача опыта организации и управления производством.

Парадокс Леонтьева. Использовав, модель межотраслевого баланса «затраты - выпуск», построенную на основе данных по экономике США за 1947г., В.Леонтьев получил данные противоречащие теореме Хекшера-Олина. Причины следующие: неоднородность факторов производства, прежде всего рабочей силы (различия в уровне квалификации); значительная роль природных ресурсов, которые обычно могут участвовать в производственных процессах только в ассоциации с большим количеством капитала (добывающие отрасли); влияние на международную специализацию внешнеторговой политики, проводимой государством. 

Парижско-генуэзская система обеспечивала: стабильность курсовых соотношений за счет автоматической конвертируемости валют на основе их золотого паритета; равновесие платежного баланса; упрощение международных расчетов. Этот период называют золотым веком мировой экономики, так как во многих странах наблюдались наивысшие темпы роста. 

Патент (правовая форма защиты технологий) - свидетельство, выдаваемое изобретателю и дающее монопольное право на его использование.

Патентные соглашения - передача владельцем патента права использования изобретения покупателю.

Платежный баланс представляет статистический баланс, в котором отражаются данные внешнеэкономической деятельности страны с другими странами в течение определенного периода времени. Платежный баланс включает в себя: счет текущих операций, счет операций с капиталом. В платежном балансе обязательно отражаются резервные активы страны.

Политика в области государственных закупок – метод, требующий от государственных органов и предприятий покупать определенные товары только у национальных фирм, несмотря на то, что эти товары могут быть дороже импортных. Объяснение политики – требование государственной безопасности.

Портфельная теория платежного баланса исходит из того, что физические и юридические лица держат только часть своего богатства, используя их исключительно для платежей по сделкам. При этом возникает проблема выбора между наличной валютой, национальными и международными активами. Фактически портфельная теория объединяет элементы кейнсианской и монетаристской теорий. 

Портфельные инвестиции. Они представляют вложения в ценные бумаги, не дающие право инвестору контролировать предприятие. Чаще всего их осуществляют частные предприниматели. Это позволяет им получать достаточно высокую прибыль в короткий срок. Портфельные инвестиции принято классифицировать, так же как они отражены в платежном балансе. 

Правовые формы защиты технологии. К ним относят: патент, лицензия, копирайт, товарная марка. 

Прямые иностранные инвестиции (ПИИ). Они осуществляются различными субъектами национальной экономики (физические и юридические лица). Объектами приложения капитала может быть любая организация. Основными прямыми инвесторами в настоящее время являются крупные компании – транснациональные корпорации (ТНК). В состав прямых инвестиций входят: вложения за рубеж собственного капитала, реинвестированная прибыль, внутрифирменные трансферты. Прямой инвестор имеет влияние на принятие решений в рамках данного предприятия (в международной практике принято считать, что такое влияние возможно, в случае если инвестору принадлежит не менее 10% капитала предприятия). 

Р
Резервные активы страны включает высоколиквидные активы, которые контролируются государством и используются для решения макроэкономических проблем. К ним относят монетарное золото, специальные права заимствования (СДР), резервная позиция МВФ, резервная валюта.

С
Субсидии (экспортные). Используются с государством с целью поощрения экспорта. Экспортные субсидии могут быть: прямые – непосредственные выплаты экспортеру после совершения им экспортной операции на сумму разницы его издержек и полученного им дохода; и косвенные – скрытое дотирование экспортеров через предоставление им льгот по уплате налогов, льготные условия страхования и кредитование и т.д.

Счет операций с капиталом включает: капитальные трансферты (т.е. те которые не вошли в счет текущих операций); прямые, портфельные и другие инвестиции (например – коммерческие кредиты).

Счет текущих операций отражает торговый баланс государства. Текущие операции включают: операции с товарами и услугами, перемещение доходов и трансферты. Операции с товарами и услугами отражают экспортно-импортные сделки (стоимостные и объемные показатели). В счет текущих операций включают так же доходы, связанные с оплатой труда нерезидентов (отражаются доходы, полученные работниками за пределами страны); доходы от инвестиций (в виде дивидендов и процентов). Трансферты включают различные переводы за исключением тех, которые предусматривают передачу прав собственности на основной капитал и аннулирование кредита. Трансферты представляют международные денежные переводы или гранты.

Т
Таможенный тариф - это инструмент торговой политики, регулирующий внутренний рынок страны во взаимодействии с внешним рынком. Взнос, взимаемый таможенными органами при импорте или экспорте товаров и услуг, является таможенной пошлиной. Существуют различные классификации таможенных пошлин. По способу взимания выделяют: адвалорные, специфические, комбинированные. По объекту обложения: импортные, экспортные, транзитные. По характеру: сезонные, антидемпинговые, компенсационные. По типам ставок: постоянные, переменные. По способу вычисления: номинальные, эффективные.

Теорема Столпера-Самуэльсона. В долгосрочном периоде развитие внешней торговли приводит к увеличению доходов владельцев того факторов производства, которые интенсивно используются в экспортных отраслях, и к падению доходов факторов производства, которые интенсивно используется в отраслях, конкурирующих с импортом. 

Теорема Т. Рыбчинского. Т.Рыбчинский доказал теорему соотношения роста предложения факторов и увеличения производства:

Растущее предложение одного из факторов производства приводит к увеличению производства и доходов в той отрасли, где этот фактор используется более интенсивно, и к сокращению производства и доходов в отрасли, где этот фактор используется относительно менее интенсивно. Проявление этой закономерности подучило название «голландская болезнь». Быстрое увеличение объемов (в Голландии) добычи газа сопровождалось переливом ресурсов в эту отрасль из обрабатывающей промышленности, что приводило к сокращению в них объемов выпуска и экспорта.

Теорема Хекшера – Олина. Страны будут стремиться экспортировать товары, требующие для своего производства значительных затрат факторов производства, которыми они располагают в относительном избытке, и небольших затрат дефицитных для них товаров, в обмен на товары, производимые с использованием факторов в обратной пропорции. 

Теория абсолютных преимуществ – обоснована А.Смитом. он доказал выгодность международной торговли между странами. Страна обладает абсолютным преимуществом, если есть такой товар, которого не единицу затрат она может производить больше чем другие страны. Теория абсолютных преимуществ не дает ответ на вопрос, будет ли выгодна торговля между двумя странами, если одна более развитая стран может производить оба вида продукции с меньшими издержками. 

Теория догоняющего цикла и парадигма «летящих гусей». Японский ученый К.Акамацу на основе изучения развития различных отраслей японской промышленности пришел к выводу о трехфазности их развития. После прохождения этих трех фаз начинают, складываются условия для транснационализации местных корпораций и экспорта ПИИ. Графики динамики объемов импорта дали название парадигмы «летящих гусей». В конце 80-ых парадигма была превращена в теорию догоняющего цикла. В этой теории существенно учитываются факторы, ускоряющие процессы «формирования стай гусей» в различных отраслях, а также влияние ТНК и ПИИ. Она детализирует временной ход процессов преследования лидирующих экономик догоняющими (НИС).

Теория жизненного цикла, разработана американским экономистом Р.Верноном. На первой стадии (внедрение) – происходит разработка новой продукции в ответ на возникшую в обществе потребность. Продукт потребляется внутри страны. На второй стадии (рост) - товар поставляется на внешний рынок. На третьей стадии (зрелость) – производство перемещается в развивающиеся страны. На стадии упадка производство товара полностью перемещается в другие страны. Страна-разработчик становится импортером данного товара.

Теория интернационализации, основана на постулате о том, что основным конкурентным преимуществом ТНК является целостная интернальная (внутренняя) структура, при котором выработанные в корпорации ноу-хау недоступны конкурентам. Это касается не только ноу-хау и достижений в сфере НИОКР, но и использования новых финансовых технологий, позволяющих организовывать транснациональные финансовые потоки так, чтобы уменьшить общую сумму затрат на налоги и другие платежи в гос. бюджеты всех стран, где работает корпорация. 

Теория конкурентных преимуществ М. Портера. Он предложил, что в современных условиях значительная часть мировых товарных потоков связана не с естественными, а с приобретенными преимуществами, целенаправленно формируемые в ходе конкурентной борьбы. Исходя из того, что на рынке конкурируют фирмы, а не страны Портер показал, как фирма создает и удерживает конкурентное преимущество. Конкурентные преимущества, позволяющие фирме добиваться успеха на мировом рынке, зависят, с одной стороны, от правильно выбранной конкурентной стратегии, а с другой стороны, от соотношения факторов (детерминантов) этих конкурентных преимуществ.

Теория монополистических преимуществ была выдвинута С.Хаймером и Ч.Кинделбергом. В условиях монополизации товарного рынка компания старается использовать особый вид конкуренции, выделяя свой собственный товар в особую группу путем использования рекламы и других мер по продвижению товара на рынок. 

Теория олигополистической защиты объясняет развитие транснационализации также гонкой за лидерами, но уже среди ТНК. На основе эмпирических данных было доказано, что в олигополистических отраслях, где большую часть рынка контролируют до 7 корпораций, после транснационального рывка одной из конкурирующих компаний за ней через 3-7 лет на иностранный рынки обязательно приходят её домашние конкуренты. 

Теория путей инвестиционного развития наций была разработана Дж.Даннингом и Наруллой. Согласно этой теории развитие страны проходит через пять этапов, классификационными признаками которых являются готовность принимать и экспортировать ПИИ. Базой анализа служит эклектическая теория транснационализации. Первая фаза – отсутствие OLI – преимуществ. На второй фазе, расширяется местный рынок, повышается конкурентоспособность местных фирм. На третьей фазе начинается экспорт ПИИ, существенно увеличиваются I – преимущества местных фирм. В четвертой фазе экспорт ПИИ. В пятой фазе экспорт и импорт ПИИ продолжает возрастать, утверждается мировое лидерство страны.

Теория сравнительных преимуществ обоснована Д.Рикардо. Он показал, что даже если какая-либо страна имеет абсолютное преимущество в издержках производства по всем товарам, то и в этом случае сохраняется стимул для внешней торговли. Стране выгоднее сосредоточить усилия в производстве тех товаров, где она добилась относительно большей эффективности, и экспортировать их обмен на товары, по которым относительное преимущество сохраняет другая страна. 

Технологическая концепция транснационализации была выдвинута известным американским экономистом Дж.Гэлбрейтом. Он считает, что ТНК развивают свои иностранные структуры для обслуживания за рубежом своей сложной продукции и расширения сбыта за счет организации гарантийного обслуживания.

Технические барьеры – требования о соблюдении национальных стандартов в области качества, оформления, упаковки, условий хранения и прочие для импортных товаров. Обычно они вводятся с целью защиты потребителей страны-импортера, но одновременно затрудняют ведение дел экспортеров соответствующих товаров.

Товарная марка (правовая форма защиты технологий). Знак, символ, используемый для идентификации товара.

Торгуемые товары – товары, которые могут перемещаться между различными странами. 

Транснациональная корпорация (ТНК) - это международная корпорация, головная компания, которой принадлежит капиталу одной страны и имеет филиалы в других странах. В случае, если головная компания принадлежит капиталу нескольких стран (что характерно для многих современных международных корпораций), то такую компанию называют многонациональной (МНК). Филиалы могут быть в форме отделений, дочерних компаний, ассоциированных компаний. Отделение - это предприятие, полностью принадлежащее прямому инвестору. Наряду с ним это может быть и дочерняя компания (прямому инвестору принадлежит более 50% капитала) и ассоциированная компания (менее 50%). В рамках головной компании и филиалов происходит активное перемещение капитала – прямых инвестиций. 

Требования о содержании местных компонентов – метод, законодательно устанавливающий долю конечного продукта, которая должна быть произведена национальными производителями, если такой продукт предназначается для продажи на внутреннем рынке. Используется развивающимися странами в рамках политики импортозамещения, которая предполагает создание и наращивание собственной промышленной базы по выпуску импортируемых товаров. 

Трудовая миграция - это перемещение населения через границу в поисках лучших условий работы. Внешняя трудовая миграция по направленности подразделяется на: трудовую эмиграцию, то есть выезд трудоспособного населения из страны проживания в другую страну; трудовую иммиграцию, то есть въезд в страну из-за границы трудоспособного населения. Виды трудовой миграции по времени: безвозвратная, приезд иммигранта на постоянное место жительства; временно-постоянная, приезд иммигранта на срок от 1 года до 6 лет; сезонная, кратковременный въезд иммигранта в страну для работы, имеющей сезонный характер; маятниковая, ежедневный переезд из страны в страну (приграничные районы). Так же выделяют нелегальную миграцию, т.е. въезд/выезд из страны с нарушением установленных норм. Миграция высококвалифицированных кадров получила название «утечка умов». 

Ф
Факторы производства. По происхождению их делят на: основные, то есть те которыми страна приобрела в результате её длительного исторического развития; и развитые – или приобретенные страной в результате развития технологического развития и капиталовложений. По степени специализации факторы производства делят на: общие – или универсальные, они могут использоваться в различных отраслях; и специальные – их можно применять только в определенных отраслях. Со временем развитые факторы могут превратиться в специальные, а основные в общие. Различные типы факторов в разной обладает различной степенью мобильности. Низкой степенью мобильности обладают основные и специальные факторы, более высокая мобильность характерна для развитых и общих факторов. Необходимо помнить, что только хорошая обеспеченность страны развитыми и специальными факторами может обеспечить её лидерство на мировом рынке. 

Э
Эклектическая теория транснационализации Дж.Даннинга объединяет отдельные элементы, взятых из различных предшествующих теорий транснационализации. Согласно этой теории выделяют три группы факторов: специфические особые конкурентные преимущества иностранных инвесторов (ТНК) перед местными компаниями (О – преимущества); выгодные местные факторы, предлагаемые принимающими странами для ТНК и позволяющие наилучшим образом раскрыть их конкурентные преимущества на локальных рынках этих стран (L – преимущества); степень возможной интернационализации, т.е. контроля за собственными конкурентными преимуществами, возможность оставить свое ноу-хау внутри корпорации, не передавая их зарубежным партнерам (I – преимущества).

Экспортная квота - это отношение экспорта товаров и услуг к ВВП.

Эмбарго (торговое) – запрещение государству ввоза в какую-либо страну или вывоза из какой-либо страны товаров. 

Я
Ямайская валютная система была оформлена в январе 1976 года. Для нее было характерно. 1. Золотодевизный стандарт был заменен стандартом специальных прав заимствования (СДР), которые были объявлены основой валютных паритетов и курсов валют. Их условная стоимость определяется валютной корзиной из 5 валют. Сфера применения СДР ограничена в основном операциями МВФ. 2. В рамках Ямайской системы узаконена демонетизация золота. Золото не должно использоваться как мера стоимости и точка отсчета валютных курсов. Однако золото по-прежнему является чрезвычайными мировыми деньгами и наиболее надежными резервными активами, так как обладает реальной ценностью. 3. Ямайская валютная система дает странам право самостоятельно выбирать любой режим валютного курса. Тем самым был узаконен режим плавающих валютных курсов. Этот режим более гибкий, но он так же не обеспечил ожидаемой стабильности курсовых отношений. 
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